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Мы любим начинать новую жизнь с января. Ставим 
большие цели, даем серьезные обещания… И это 
отлично, если потом мы стараемся добиться этих целей 
и выполнить данные обещания! А помогают нам в этом 
три вещи.

Первая — ​правильная цель. Вы должны стремиться 
к тому, чего вам действительно хочется! Очень часто мы 
ставим перед собой цели, которые на самом деле нас 
не зажигают, и заставляем себя их реализовывать, потому 
что «так положено». Однако, если цель действительно 
«ваша», вы будете стремиться к ней, даже когда 
сталкиваетесь с препятствиями. Найдите такую цель!

Вторая — ​мотивация. На любом пути бывают взлеты и падения, 
и нужно найти что-то, что не позволит вам опустить руки в сложные 
моменты. Это может быть поддержка близких, прочитанная книга, 
вдохновляющее мероприятие — ​такое, как Лидерская конференция. 
Пробуйте разные варианты и поддерживайте себя на пути к цели.

Третье — ​награда. Это необязательно должно быть что-то материальное. 
Специалисты часто советуют поощрять себя за достижение даже 
незначительных результатов. Например, если вы будете знать, что после 
пяти звонков клиентам разрешите себе посмотреть любимый фильм, 
вам будет проще взять телефон и сделать эти звонки.

Так что ставьте перед собой «свои» цели, найдите «свою» мотивацию 
и продумайте «свою» систему наград. И у вас все обязательно 
получится! — ​

Начинаем новый год! О том, 

на что стоит обратить 

внимание в январе, рассказывает 

АЛЛА СОКОЛОВА , 

Генеральный директор 

«Мэри Кэй», Россия.

Алла Соколова — ​бизнес-
персона года 2024 
по версии Американской 
торговой палаты в России
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КОНТАКТ-ЦЕНТР

 +7 (495) 933–1963

ПРИЕМ ЗАКАЗОВ  
ПО ТЕЛЕФОНУ

 (495) 933-1993**

«Аплодисменты» выпускаются компанией «Мэри Кэй» Россия в знак благодарности и признания 

выдающейся и самоотверженной работы Независимых Консультантов по красоте («Консультантов»), 

Независимых Директоров по продажам («Директоров по продажам») и Независимых Национальных 

Директоров по продажам («Национальных Директоров по продажам») в России и странах СНГ. 

«Аплодисменты» являются информационным изданием Компании и подлежат распространению 

исключительно среди Консультантов Компании во исполнение обязательств по договорам и соглашениям, 

заключенным ими с Компанией. Публикация в «Аплодисментах» является одним из официальных 

способов уведомления Консультантов об изменении условий их договоров и соглашений по инициативе 

Компании (согласно п.7 Договора купли-продажи, ст. 16 Соглашения с Директором по продажам, ст. 16 

Соглашения с Национальным Директором по продажам). Передача материалов лицам, не являющимся 

Консультантами, не допускается. 

Компания «Мэри Кэй» не является образовательным учреждением и не имеет образовательных 

подразделений. Все тренинги, семинары и конференции, предлагаемые Компанией Независимым 

Консультантам по красоте, являются мероприятиями для развития бизнеса с Компанией. Изображения, 

представленные в издании, могут незначительно отличаться от продукции при ее получении. В издании 

указаны рекомендованные розничные цены.

Компания «Мэри Кэй» —  

член Ассоциации 

прямых продаж

*	 Линия ВИП-поддержки предусмотрена для Национальных Директоров, также действует специальная бесплатная 
линия для Директоров по продажам, Кандидатов в Директора и Звездных Консультантов.

**	 Стоимость обслуживания при размещении заказа по телефону составляет 15 рублей за каждый размещенный заказ.

ОНЛАЙН-КОНСУЛЬТАЦИЯ: 

	mk.marykayintouch.ru
	 ContactCenterRu@mkcorp.com

КОРРЕСПОНДЕНЦИЯ: 

 125171, Москва, а/я 102,  
«Мэри Кэй».

пн. – вскр.: с 07:00 до 22:00 (мск). 
Последний день месяца: с 07:00 до 00:00 (мск)

Ежедневно: с 7:00 до 22:00 (мск)

Последний день месяца:  
с 07:00 до 00:00 (мск)

О С Т А В А Й Т Е С Ь  Н А  С В Я З И !

https://vk.com/mkrussia
https://t.me/marykayintouch
http://marykayintouch.ru
https://ok.ru/russiamarykay
http://marykay.ru
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 ​Система Calming Influence™

С О Д Е Р Ж А Н И Е
К А Р Ь Е Р А

6
Сильное начало

Фокусируемся на продажах 
и привлечении.

11
Бизнес-среда

Интересные выпуски, впечатляющие 
я-истории.

8
Виртуальная реальность 2

Кейсы виртуальной программы DIQ

13
Сила мотивации

Татьяна Васильева о том, как 
вдохновлять свою команду.
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Поездка лучших Директоров 
по продажам

Вьетнам, март 2025.
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ВАШ ВИРТУАЛЬНЫЙ ПОМОЩНИК 
MARY KAY INTOUCH®!

Хотите получать ответы на свои вопросы круглосуточно? 

На сайте Mary Kay InTouch® для вас работает 

виртуальный помощник. В режиме реального времени 

ответит на ваш вопрос или даст полезную информацию. 

П Р О Д У К Ц И Я

18
НОВИНКА!  
Парфюмерная вода Belara®

Жить своей жизнью.

23
Лучшая история развития

от Юлии Ганиной.

21
Новинки MKMen®

Он любит, 
использует, ценит.

26
6 важных дел в уходе за кожей

На январь.

29

Парфюмерная 
вода Belara®



ПРОДАЖИ
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К А Р Ь Е Р А

Сильное начало
Начиная новый год, мы часто даем себе обещания: изменить привычки, 

добиться чего-то значимого, достичь успеха. Но обещания надо 

исполнять — ​и действовать надо уже в январе! Предлагаем вам 

сосредоточиться на двух фокусах: продажах и привлечении.

Какие средства выбрать 
в зимний период? Смотрите 
рекомендации косметолога 
Анастасии Сидельцевой 
на бьюти-форуме.

Видеоролики с бьюти-
форума «Новогодняя 
перезагрузка»

Зимние проблемы вне зависимости 
от возраста остаются примерно 
одинаковыми — ​это обезвоженность 
кожи и сухость. Низкие температуры 
провоцируют нарушение барьерных 
свойств кожи, отопление внутри 
помещений заставляет влагу 
из кожи испаряться, и в итоге 
та становится обезвоженной. 
И главная наша задача — ​добавить 
в рутину дополнительные средства, 
восстанавливающие барьер кожи.

Увлажняющая листовая маска 
Mary Kay®, 5 саше

Сыворотка-концентрат 
для увлажнения кожи 
IntelliDerm Solutions™ 
Hydra-3, 15 мл

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=33513


ПРИВЛЕЧЕНИЕ
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Январь — ​последний месяц вызова. Приложите максимум усилий, 
чтобы принять участие в этом знаковом для Консультантов по красоте 
мероприятии! Оно дает новый импульс вашему бизнесу с «Мэри Кэй» 
и показывает новые перспективы его развития, дарит новые знакомства 
и новые идеи. Эти два дня будут заполнены невероятными событиями 
и полезным обучением. А главное, у финалистов вызова появляется крепкая, 
продуктивная команда!

Проверьте, соответствуете 
ли вы условиям вызова, 
и вдохновитесь энергией 
для последнего рывка.

Конгресс для будущих 
Директоров по продажам

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=31144
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Виртуальная 
реальность

DIQDIQDIQ
К А Р Ь Е Р А

В декабрьском выпуске 
«Аплодисментов» мы уже делились 
с вами реальными кейсами 
реальных Директоров по продажам, 
выполнявших виртуальную 
программу DIQ. Однако кейсов много 
не бывает, так что представляем 
вам еще  две «истории в цифрах», 
которые показывают: эта программа 
действительно способна повысить 
эффективность Директора 
по продажам и его Бизнес-Группы.
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К Е Й С

Программа может обеспечить новому 

Директору по продажам максимальный взлет 

и позволить с первых месяцев достичь высоких 

бизнес-показателей.

Новый Директор 
по продажам

2 программы 
за год после 
дебюта

Результат 
на начало года 

Ключевые 
показатели

Тип комиссионного вознаграждения*

Итого:

Численность 
Бизнес-Группы

Объем заказов 
Бизнес-Группы

Комиссионное 
вознаграждение 
за личную группу

Комиссионное 
вознаграждение 
за личную Бизнес-
Группу

Фиксированное 
вознаграждение 
за личную Бизнес-
Группу

Ежемесячный 
бонус для новых 
Директоров 
по продажам	

Результат 
по завершении 

года

55
125.00  

б. е.

Консультанта34

Заказы82 б.е.

Консультантов40

Заказы119 б.е.

27 893 + 

20 159 + 

5 000 + 

31 628 + 

18 000 + 

71 052 + 

70 250 + 

35 000 + 

136 878 + 

265.00  
б. е.

135

ПОДАЙТЕ ЗАЯВЛЕНИЕ 

УЖЕ СЕГОДНЯ!

1

*	 Информация представлена исключительно в целях ознакомления и мотивации. Доход, а также изменение бизнес-показателей после 
завершения виртуальной программы DIQ не гарантированы Компанией и полностью зависят от активности и усилий отдельного 
Независимого Директора по продажам (в частности, от затраченного времени на развитие бизнеса и его эффективности). 
Обращаем ваше внимание, что суммы вашего вознаграждения за конкретный месяц будут рассчитываться с учетом всех 
дифференцированных скидок, программ и иных факторов, применимых к вашим бизнес-результатам и результатам деятельности 
каждого члена вашей Бизнес-Группы в соответствии с условиями Соглашения с Независимым Директором по продажам.

https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=30254
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К Е Й С

Виртуальная программа DIQ может помочь 

в перезагрузке и масштабировании бизнеса 

опытного Директора по продажам.

Директор 
по продажам

Более 10 лет 
в статусе

Выполнил 
программу 4 раза 
в течение года

Результат 
на начало года 

Ключевые 
показатели

Тип комиссионного вознаграждения*

Итого:

Численность 
Бизнес-Группы

Объем заказов 
Бизнес-Группы

Комиссионное 
вознаграждение 
за личную группу

Комиссионное 
вознаграждение 
за личную Бизнес-
Группу

Фиксированное 
вознаграждение 
за личную Бизнес-
Группу

Результат 
по завершении 

года

193
325.00  

б. е.

Консультанта85

Заказы120 б.е.

Консультантов117

Заказы215 б.е.

84 893 + 

29 370 + 55 741 + 

43 000 + 

157 263 + 

150 371 + 

76 000 + 

295 837 + 

522.00  
б. е.

352

ПОДАЙТЕ ЗАЯВЛЕНИЕ 

УЖЕ СЕГОДНЯ!

2

*	 Информация представлена исключительно в целях ознакомления и мотивации. Доход, а также изменение бизнес-показателей после 
завершения виртуальной программы DIQ не гарантированы Компанией и полностью зависят от активности и усилий отдельного 
Независимого Директора по продажам (в частности, от затраченного времени на развитие бизнеса и его эффективности). 
Обращаем ваше внимание, что суммы вашего вознаграждения за конкретный месяц будут рассчитываться с учетом всех 
дифференцированных скидок, программ и иных факторов, применимых к вашим бизнес-результатам и результатам деятельности 
каждого члена вашей Бизнес-Группы в соответствии с условиями Соглашения с Независимым Директором по продажам.

Комиссионное 
вознаграждение 
за дочерние 
Бизнес-Группы

дочерняя БГ1

Заказы125 б.е.

0 + 13 725 + 

https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=30254
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«Я-история» второго спикера, Ведущего 
Директора по продажам Екатерины Казак, 
началась с большого сопротивления 
и сомнения, которые постепенно переросли 
в понимание, что это тот самый шанс 
в жизни, который точно нельзя упускать.

«Бизнес-среда»  — ​это не только полезные лайфхаки 

от экспертов бизнеса с «Мэри Кэй», но и истории реальных 

женщин, нашедших свое призвание в этом бизнесе. Самые разные 

истории, но в каждой есть одна общая мысль: с «Мэри Кэй» 

любая женщина может раскрыть свой потенциал.

Мария Киян 
Старший Директор 
по продажам*

Екатерина Казак 
Ведущий Директор 
по продажам*

Старший Директор по продажам 
Мария Киян — ​молодой Директор по 
продажам с впечатляющими результатами 
работы и большими смыслами, которые 
за ними стоят. «Попробуйте из песчинки 
вырастить жемчужину» — ​вдохновляющий 
девиз для того, чтобы ненавязчиво 
показать каждой женщине ее значимость!

БИЗНЕС-СРЕДА № 100БИЗНЕС-СРЕДА № 100 БИЗНЕС-СРЕДА № 100

* Статус указан на 1 декабря 2024 года.

https://mklinknlearn.marykayintouch.ru/share/asset/view/6870
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Директор по продажам Виктория 
Гончарова не сразу стала рассматривать 
бизнес с «Мэри Кэй» как основной 
источник дохода, однако время 
сотрудничества с Компанией помогло ей 
укрепить веру в карьерные возможности 
и по-настоящему полюбить профессию 
Консультанта по красоте.

Наталья Мальцева 
Директор по продажам*

Виктория Гончарова 
Директор по продажам*

Директор по продажам Наталья 
Мальцева успешно совмещает 
статус молодого Директора 
по продажам и многодетное 
материнство. Это не всегда просто, 
но возможно благодаря ценностям 
Компании, которая была создана 
женщиной для женщин.

БИЗНЕС-СРЕДА № 96БИЗНЕС-СРЕДА № 96 БИЗНЕС-СРЕДА № 96

* Статус указан на 1 декабря 2024 года.

Ищите больше возможностей для развития 
на портале Link&Learn®! 

https://mklinknlearn.marykayintouch.ru/pages/290/licnyj-kabinet
https://mklinknlearn.marykayintouch.ru/share/asset/view/6801
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с ч е г о н а ч и н а л о с ь в а ш е з н а к о м с т в о с «м э р и 
к э й»? п о ч е м у в ы у в и д е л и в э т о м в о з м о ж н о с т и?

«Мэри Кэй», Россия распахнула для меня двери 
своего первого офиса в Самотечном переулке 
в сентябре 1993 года, приняв меня улыбками 
сотрудников, оказав мне признание, предложив 
чашечку чая… Атмосфера была располагающая, 
я узнала о пятиэтапной системе по уходу за кожей, 
и хотя цену продукции тогда указывали в условных 
единицах (долларах), меня это не смутило 
нисколько. Я начала проводить мастер-классы 
и поняла, что от продаж можно получать хороший 
доход.

Став финалистом программы 
на поездку в Даллас по объему 
личных заказов, встретившись 
с Мэри Кэй Эш, увидев главный 
офис, послушав Национальных 
Директоров, я начала понимать 
серьезность своего будущего 
с «Мэри Кэй». Это еще больше 
укрепилось в моем сознании, 
когда я стала участницей 
первого Семинара в Далласе 
с участием российских 
Консультантов в июле 1994 года. 
Я утвердилась в мысли, что эта Компания в моей 
жизни всерьез и надолго. Тем более что сама 
Мэри Кэй Эш предрекла мне великолепное будущее 
в бизнесе с «Мэри Кэй». В том же году я получила 
статус Директора по продажам и продолжила 
развиваться на протяжении всех лет своего 
сотрудничества с Компанией!

МОТИВАЦИИ

* Статус указан на 1 декабря 2024 года.

Татьяна Васильева 
Старший 
Национальный 
Директор 
по продажам*

С И Л А
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ч т о д л я в а с я в л я е т с я с а м ы м с и л ь н ы м 
м о т и в и р у ю щ и м ф а к т о р о м?

Свобода и красота жизни! Свобода 
в неограниченных возможностях, 
благодаря чему менялась к лучшему 
моя жизнь. Влияние на тех, кто поверил 
мне и идет за мной. Мое видение 
передается моим Консультантам 
и Директорам по продажам моей 
Ветви. Мое окружение — ​это 
потрясающие женщины, с которыми 
мы делаем одно дело!

э н е р г и я л и д е р а — ​э т о э н е р г и я 
к о м а н д ы. к а к п е р е д а в а т ь м о т и в а ц и ю 
д р у г и м?

Если лидер замотивирован на 
осуществление своей цели и цели 
своей команды, если сильна его 
внутренняя мотивация, он передаст 
ее своим Консультантам, поможет им 
определиться с их целями, осуществив 
которые, команда выполнит и общую 
цель!

Если я вижу, 
что Консультанту 

не хватает до победы 
совсем немного, я звоню ей.
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Особенно ярко я в последнее время 
наблюдала это, взаимодействуя 
с Консультантами, выполнявшими 
условия на участие в Конгрессе 
будущих Директоров по продажам. 
Если я вижу, что Консультанту не 
хватает до победы совсем немного, 
я звоню ей. Мы разговариваем о том, 
что претендент на победу хочет 
получить от этой программы и от 

участия в Конгрессе. Оказывается, надо совсем 
немного: позвонить большему количеству 
ее знакомых и Консультантам ее команды, 
выяснить, что они хотят, посчитать, скольким 
клиентам надо сделать заказ для нужного 
объема заказов команды. Всего несколько 
простых действий, и девушки легко выполняли 
условия!

к а к, п о-в а ш е м у, с в я з а н ы м о т и в а ц и я 
и п р о д у к т и в н о с т ь к о м а н д ы?

Они связаны напрямую. Лидерство — ​это 
вдохновляющее влияние! Только видя работу 
своего лидера, его награды и достижения, 
Консультанты идут за ним, потому что видят 
дорогу наверх по нашей Лестнице успеха. За 
припаркованным автомобилем машины не едут!

ц и ф р ы VS э м о ц и и: к а к н а й т и б а л а н с?

Я всегда слежу за цифрами в отчетах 
и поддаю огня своими эмоциями 
и мотивацией! Я очень люблю оказывать 
признание за достижения, так что, когда вижу 
в отчетах успешного Консультанта, всегда 
готова пообщаться с ней. Я узнаю, есть ли 
у нее мотивация, чего она хочет и как думает 
этого достигнуть. Отчеты подтверждают 
или опровергают слова Консультанта и его 
стремления! — ​
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Вьетнам
М А Р Т  2 0 2 5
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Бонусная поездка 
для Элитных Ведущих 
Директоров по продажам.

Январь — ​последний месяц 
выполнения программы 
«Путешествие в мечту». 
Сделайте финальный рывок 
и войдите в число лучших!

Хошимин 
и Фантьет — ​
основная поездка.

Остров Фукуок

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=30080
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П Р О Д У К Ц И Я

Ж и т ь  с в о е й  ж и з н ь ю

ПАРФЮМЕРНАЯ ВОДА 
BELARA®

50 мл

4 500 +

НОВИНКА

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=33379
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Парфюмерная вода Belara® — ​тонкий 
цветочно-мускусный аромат, сложный 
и свежий. Его обладательница — ​сильная, 
но женственная; уверенная в себе 
и готовая делиться этой уверенностью 
с другими. Она всегда управляет своей 
жизнью сама и видит перед собой сотни 
возможных путей. Ее жизнь украшена 
цветами, а взгляд всегда направлен 
в будущее. Ее элегантная нежность 
украшает мир и создает ауру волшебства.

ВЕРХНИЕ НОТЫ  — ​винная 
ягода СанХоакин, дикая 
черника, опаловый лотос, 
бутоны питтоспорума.

СРЕДНИЕ НОТЫ  — ​лилия, 
южноиндийская тубероза, 
цветки подснежника, 
лепестки ромашки, бутоны 
желтой акации.

НИЖНИЕ НОТЫ  — ​кора 
белого тополя, сандаловое 
дерево, мускус.

https://players.brightcove.net/1257553586001/Ia0cfuZ8yk_default/index.html?videoId=6365947654112
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ПРОЯВИ СВОЮ 
ИНДИВИДУАЛЬНОСТЬ И УТОНЧЕННОСТЬ 

С ПАРФЮМЕРНОЙ ВОДОЙ BELARA®!

Крем-пудра 
Mary Kay®,  
10 г 

1 650 руб.

Румяна Mary Kay 
Chromafusion®, Оттенки: 
Робкий румянец или 
Розовый отблеск, 4,8 г  
1 150 руб.

Карандаш для глаз 
Mary Kay®,  
Оттенки: Стальной, 
Черный или Темно-
коричневый на выбор, 
0,28 г  
1 250 руб.

Карандаш для губ 
Mary Kay®,  
Роза, 0,28 г  
1 250 руб.

Суперувлажняющая 
губная помада Mary Kay®, 
Обольстительный розовый, 3,2 г  
1 800 руб.

или

Сияющая гелевая губная помада 
Mary Kay®,  
Малиновое мороженое, 3,6 г 
1 600 руб.

Мультифункциональная палетка теней для век 
Mary Kay®,  
Оттенки: 1  Серый гранит, 2  Розовая нежность, 
3  Чай с молоком, 4  Перламутровый шик, 7 г 
4 500 руб.

ТОН

ГЛАЗА

ГУБЫ

1324
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П Р О Д У К Ц И Я

Очищающее 
средство 
MKMen®, 95 г

1 600 руб.

Увлажняющий 
лосьон MKMen®, 
88 мл

2 400 руб.

ОН ЛЮБИТ 
ИСПОЛЬЗУЕТ 
ЦЕНИТ

НОВИНКА

НОВИНКА
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Очищающее средство MKMen® 
тщательно очищает кожу, не 
пересушивая ее, убирает следы 
внешних загрязнений и смога с кожи 
и из пор и уменьшает жирный блеск. 
Оно отлично подготавливает кожу 
к следующему этапу ухода — ​бритью 
или нанесению увлажняющего 
средства. Мягкая формула может 
использоваться два раза в день 
и подходит для всех типов кожи, в том 
числе чувствительной.

Увлажняющий лосьон MKMen® — ​это 
важная линия защиты от сухости 
кожи и негативных факторов 
окружающей среды, с которыми 
мы сталкиваемся каждый день. 
Легкая формула обеспечивает 
увлажнение до 12 часов. Входящий 
в нее ресвератрол обеспечивает 
антиоксидантную защиту, 
помогающую бороться со свободными 
радикалами и сокращающую 
проявления признаков старения кожи. 
Лосьон быстро впитывается и делает 
кожу визуально «отдохнувшей» 
и наполненной энергией.

1

1

2

2

Гель для душа «Древесный 
цитрус» MKMen®, 192 мл

1 650 руб.

НОВИНКА

Гель для душа «Древесный 
цитрус» MKMen® — ​это более 
деликатная формула, чем у мыла, 
поэтому он удаляет грязь мягко, 
не пересушивая кожу. Содержит 
глицерин (увлажняющий компонент), 
который помогает сохранить в коже 
естественную влагу. А энергичная 
парфюмерная композиция с нотками 
цитрусов, специй и дерева 
подчеркивает мужественность 
и яркую личность мужчины.

c 16
января



23

ЛУЧШАЯ ИСТОРИЯ 
РАЗВИТИЯ

С Е К Р Е Т Ы  У С П Е Х А  И З  П Е Р В Ы Х  Р У К

Юлия Ганина 
Директор 
по продажам*

Для меня еще 
немаловажен имидж 
Компании, которая 
производит для нас 
крутую косметику! Но 
все же максимально 
она отрабатывает, 
когда одно средство 
усиливает действие 
другого. 

январь
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Посетив свой первый мастер-класс у моего старшего 
Директора по продажам, я на всю жизнь поняла, что 
только системный подход дает результат! И поэтому, когда 
я начала развивать свой бизнес, то продавала только 
системами. Если клиент отказывался от системы по уходу 
за кожей, то я либо находила нужные слова убеждения, 
либо просто отказывала в продаже средств.

С годами моя уверенность в правоте своего убеждения 
очень быстро считывается клиентом, и как правило, 
выбор его однозначен — ​система. При завершении встречи 
клиент мне сам рассказывает, почему одно средство 
дополняет другое. Я еще раз подчеркиваю, что результат, 
который они наблюдают на мастер-классе, возможен 
только при системном уходе и никак иначе.

«Хочешь спать и молодеть? Тогда 
пропускать вечерний уход нельзя!». 
В следующий раз этот клиент будет 
уже более внимателен к себе.

Для меня еще немаловажен имидж Компании, которая 
производит для нас крутую косметику! Но все же 
максимально она отрабатывает, когда одно средство 
усиливает действие другого. Поэтому, продав одно 
средство, мы рискуем тем, что клиент не увидит 
максимальный результат, но успеет сформировать 
негативное мнение о бесполезности продукции в целом.

«Красота в системе» — ​

вызов для любителей 

систем

«Миллион новых 

лиц» — ​делитесь 

красотой с клиентами

Система по уходу 
за кожей лица 
TimeWise® 5X

КРАСОТА В СИСТЕМЕ 2.0

 1  АВГУСТА 2024 – 31  ЯНВАРЯ 2025

МИЛЛИОН НОВЫХ ЛИЦ

2.0
 1  АВГУСТА 2024 – 31  ЯНВАРЯ 2025

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32168
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32143
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Именно это я стараюсь доносить до своих Консультантов, 
чтобы они верно выстраивали свою деятельность. Кроме 
того, продажа системами — ​это доступный способ получить 
больший доход.

Если клиент при сопровождении делает перезаказ 
неполной системы, для меня это уже сигнал внимания, 
для проведения экспертизы о правильности применения 
средств. Я обязательно попрошу его отправить мне фото 
оставшихся средств, и мы вместе разберемся, почему 
какие-то закончились раньше. Причин может быть много. 
К примеру, дневной крем закончился, а вечерний нет. Значит, 
клиент явно пропускает вечерний уход, а результаты хочет 
получить максимальные. Я сразу говорю: «Хочешь спать 
и молодеть? Тогда пропускать вечерний уход нельзя!». 

Продажа системами — ​это доступный 
способ получить больший доход. Когда 
клиенты приучены к системному уходу, 
они быстрее понимают значимость 
дополнительных средств.

Когда клиенты приучены к системному уходу, они 
быстрее понимают значимость дополнительных 
средств: сывороток, пилингов, масок и т. д. Таким умным 
клиентам уже легко предлагать наборы на 25 000, 35 000, 
50 000 рублей, потому что они знают, за что платят 
деньги — ​за результат, который я им демонстрирую при 
применении системного подхода. — ​

Сыворотка Calming 
Influence®, 29 мл

С 1 января 2025 года возобновляется 
благотворительная программа «Розовый 
меняет мир». Нашим героем остается 
мицеллярная вода Mary Kay®. Часть средств 
от ее продажи будет направлена на 
благотворительные инициативы Компании!

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32614
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важных дел 
в уходе за кожей

1
6на январь

2

ПРОДОЛЖАЙТЕ 
ИСПОЛЬЗОВАТЬ СИСТЕМУ 
ПО УХОДУ ЗА КОЖЕЙ

ДОБАВЬТЕ МАСКИ 
И СЫВОРОТКИ

Регулярность — ​ключ 
к успеху. Следуйте своему 
установленному режиму ухода 
за кожей, включая очищение, 
тонизирование и увлажнение. 
Используйте систему по 
уходу за кожей каждый день 
утром и вечером и выбирайте 
средства, соответствующие 
вашему типу кожу и ее 
потребностям.

Используйте 
сыворотки и маски, 
которые решают 
конкретные проблемы 
вашей кожи, такие как 
морщинки, тусклость 
или пигментация. Это 
поможет улучшить 
общее состояние 
кожи и добавить ей 
свежести.

Эссенция 
для профилактики 
проявления морщин 
TimeWise® 5X

5 600 руб.

Увлажнение, 
антиоксидантная защита 
и борьба с морщинками

Ретинол 0.5 сыворотка 
IntelliDerm Solutions™

7 450 руб.

Выраженное обновление 
кожи

Борется 
с дискомфортом, 
вызванным 
морозами, ветром 
и отоплением.

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=31613
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32119


Спеццена  
1-15 января
990 руб.
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* Используйте как самостоятельное средство или добавляйте в крем/лосьон.

3

4

УСИЛЬТЕ 
УВЛАЖНЕНИЕ 
КОЖИ

СОСТАВЬТЕ НАБОР 
SOS-СРЕДСТВ

Увлажняйте кожу 
с помощью дополнительных 
средств — ​это особенно 
актуально в зимний 
период, когда воздействие 
холодного воздуха, 
ветра и сухого воздуха 
в помещениях может 
привести к сухости кожи

Иногда коже нужна 
помощь прямо здесь 
и сейчас. Всегда 
имейте под рукой 
набор средств, 
которые помогут 
быстро привести кожу 
в порядок.

Питательное масло 
Mary Kay Naturally™*

4 900 руб.

Кладезь полезных 
для кожи веществ

Интенсивно 
увлажняющий крем 
Mary Kay® для сухой 
кожи/ Обезжиренный 
увлажняющий 
гель Mary Kay® 
для комбинированной 
и жирной кожи

2 550 руб.

До 10 часов увлажнения*

Крем для 
проблемной 
кожи точечного 
действия Mary Kay®

1 100 руб.

Помогает  
устранить 
воспаления от акне

Гидрогелевые патчи 
под глаза Mary Kay®

4 300 руб.

Увлажненная 
и наполненная 
энергией кожа

Черная листовая 
маска LumiVie™

3 400 руб.

Ровный тон и сияние — ​
ключевые признаки 
красивой кожи

Спеццена 
1-15 января
3 650 руб.

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=33479
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=33479
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=33479
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=33479
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=31018
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32535
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=29869
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=32121
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=29669
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=31239
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5

6

ПОЗАБОТЬТЕСЬ 
О КОЖЕ РУК И ТЕЛА

УСИЛЬТЕ ЗАБОТУ 
О КРАСОТЕ КОЖИ 
ИЗНУТРИ

Не забывайте, что красота — ​это не только 
ухоженная кожа лица. Используйте 
отшелушивающие и увлажняющие 
средства, чтобы сохранить кожу тела 
мягкой и бархатистой.

БАДы усиливают 
косметический уход за кожей, 
обеспечивая поддержку 
изнутри и «поставляя» 
в организм ключевые 
элементы, необходимые 
для красоты и здорового 
внешнего вида кожи.

* По результатам биофизического исследования.

Складной несессер 
для косметики Mary Kay®

3 400 руб.

Обновляющий 
скраб для тела 
с маслом ши 
Satin Body® «Белый 
чай и цитрус»

1 650 руб.

Нежное 
отшелушивание 
и обновление

Смягчающий 
лосьон для 
тела с маслом 
ши Satin Body® 
«Белый чай 
и цитрус»

1 650 руб.

Увлажнение  
на 24 часа*

Биологически активная добавка 
к пище «Коллаген» Daily Benefits®

4 500 руб.

Очищение, увлажнение, сыворотки, 
маски, кремы, лосьоны, декор, 
парфюмерия… Женщины любят 
иметь выбор, а выбирать удобнее 
тогда, когда все средства как на 
ладони. Удобные прозрачные 
кармашки позволяют сразу же 
увидеть их содержимое, а четыре 
отделения позволяют разместить 
весь «бьюти-арсенал»!

Поддерживает 
эластичность, 
гладкость 
и увлажненность 
кожи

https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsID=30654
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsID=32214
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=31578
https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsID=17619


Н О М И Н А Н Т

Н А  Н А Г Р А Д У 
З А   Б Е С К О Р Ы С Т И Е

29

*	 Статус указан на 1 декабря 2024 года.
**	 Круиз не состоялся по причине пандемии.

Награды:

 56 Звезд.

 18 малых «Бриллиантовых шмелей»: 
1 в номинации «Двор личных продаж 
Консультантов» в 1995 году, 1 в номинации 
«Двор личных продаж Директоров» 
в 2013 году, 1 в номинации «Двор 
привлечения Консультантов» в 1996 году, 
15 в номинации «Круг признания» в 2004, 
2007, 2011, 2012, 2013, 2015, 2016, 2017, 2018, 
2019, 2020, 2021, 2022, 2023, 2024 годах.

 3 броши «Роза» в номинации «Круг 
признания» в 2003, 2005, 2006 годах.

 Трехкратный финалист Dallas Dream: 
поездка в Даллас 1995, 2018, Байкал 2023.

 10 поездок лучших Директоров по 
продажам: Мексика 2015, Танзания 2016, 
Португалия 2017, Париж 2018, Грузия 2019, 
Марокко 2020, Круиз по Средиземному 
морю** 2021, Южная Корея 2022, Марокко 

2023, Узбекистан 2024.

 Номинант на «Награду за бескорыстие» 
в июле 2013 года.

 Шестикратный финалист 
«Автопрограммы»: Renault, Ford Mondeo 
до 2007 года, Ford Mondeo 2007, Ford 
Mondeo 2011, Hyundai IX35 2015, Hyundai 
Creta 2020.

 5 раз входила в рейтинг топ‑15 
Директоров по комиссионному 
вознаграждению в России (14 место — ​
Семинарский год 2014–2015, 12 место — ​
2015–2016, 9 место — ​2016–2017, 8 
место — ​2017–2018, 13 место — ​2018–2019).

 3 раза входила в рейтинг топ‑100 
Директоров по комиссионному 
вознаграждению в Европе (91 место — ​
Семинарский год 2012–2013, 98 место — ​
2016–2017, 86 место — ​2017–2018).

 8 раз входила в «Клуб миллионеров».

Татьяна стала Консультантом 

по красоте в ноябре 1993 года. 

Статус Директора по продажам 

она получила в январе 1999 года. 

Татьяна из Национальной ветви 

Галины Киселевой.

Татьяна Каргопольцева 
Старший Директор 
по продажам*

январь
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*	 Статус указан на 1 декабря 2024 года.

к а к р а б о т а е т б е с к о р ы с т и е в м и р е «м э р и к э й»?

Бескорыстие встроено в ДНК Компании. Команда сотрудников «Мэри Кэй» 
без всяких ожиданий работает над новой логистикой и поставкой продукции 
в Россию, над новыми акциями и программами, над тем, чтобы Консультанты 
и Директора по продажам своевременно получали всю важную информацию 
и свои комиссионные вознаграждения!

Директора по продажам бескорыстно помогают друг другу, дежурят в чатах 
и обучают через вебинары. Объединяются для проведения мероприятий 
и обучающих школ. Их вложения в людей трудно переоценить. Никогда не 
знаешь, что даст результат и когда. Но каждый делает свое дело бескорыстно, 
без ожиданий.

Консультанты работают с клиентами, проводят консультации и мастер-классы, 
зная, что результаты могут быть позже, а иногда их вообще не будет. «Иди 
и отдавай» — ​слоган нашей удивительной Компании. это и есть бескорыстие на 
уровне базовых ценностей.

к а к в ы р а б о т а е т е с у д о ч е р е н н ы м и к о н с у л ь т а н т а м и?

Так же, как и с Консультантами своей Бизнес-Группы. Мы вместе проводим 
мастер-классы, обсуждаем проблемы, задачи и их решения, проводим 
праздники. Мы одна семья. Ничего и никого не делю на чужих и своих, ведь 
семья «Мэри Кэй» — ​единое бизнес-сообщество женщин-предпринимателей.

ч т о м о ж е т е п о с о в е т о в а т ь,  ч т о б ы б е с к о р ы с т н о г о о т н о ш е н и я б ы л о б о л ь ш е?

Советую себе и всем бескорыстия в душе, жизни и бизнесе. О нем говорила 
Мэри Кэй Эш в прошлом веке, создавая компанию «Мэри Кэй». О нем говорим 
сейчас мы как о «cпасательном круге»! Помоги другому, и сам получишь 
помощь вовремя! Компании, в философии и действиях которых лежат 
принципы бескорыстия, — ​это компании будущего. Уверена, что сейчас их 
время! Я открыта для всех. У меня всегда найдется чем помочь другим.

Татьяна Каргопольцева — ​мой личный Консультант 
и личный Директор по продажам, человек не только 
с большим опытом работы, но и с исключительным 
стремлением к развитию личного потенциала. Она 
всегда готова делиться тем, что узнает, помогает 
советом всем, кто спрашивает, проявляет искреннюю 
заинтересованность в развитии миссии Компании.

Галина Киселева 
Ведущий Национальный 
Директор по продажам*
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20
лучших Национальных 
Директоров по продажам 
по комиссионному 
вознаграждению

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Татьяна
Фатюхина

19 20

Елена
Матеюнас

Лариса
Михайлина

Ирина
Маняк

6

Галина
Киселева

1

Елена
Романова

3 52

Ирина 
Однодушная

4

Алена
Хилько

Елизавета
Козлова

Наталья
Нечаева

Ольга
Малафеева

11 12

Ольга
Позитурина

7

Татьяна
Васильева

98

Лейла
Грановская

10

Любовь
Фортова

17

Галина
Соловьева

Наталья
Назарова

16

Елена
Столяревская

18

13

Лариса
Вовк

1514

Марина
Мясковская
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Алена
Хилько

10
лучших Национальных 
Директоров по продажам 
по объему заказов 
в Ветви

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Галина
Киселева

1

Ольга
Позитурина

6

Елена
Романова

3

Татьяна
Васильева

8

Ирина
Маняк

Лейла
Грановская

5

10

2

Ирина 
Однодушная

7

4

9

Любовь
Фортова

Галина
Соловьева

Национальных Директоров по продажам с днем рождения в январе

С юбилеем в статусе Национальных Директоров по продажам в январе

Татьяна 
Васильева 

21 год

Ольга 
Позитурина 

20 лет

Лариса 
Михайлина 

20 лет

Ольга 
Малафеева 

21 год

Ирина 
Воротницкая 

20 лет

Татьяна 
Фатюхина 

16 лет

Ирина 
Однодушная 

7 января

Марина 
Воронова 

20 января

Наталья 
Нечаева 

22 января

Лариса 
Юхалина 

22 января
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5
лучших Директоров 
по продажам 
по активности 
в Бизнес-Группе

Бизнес-Группа  
25-74 Консультанта

Бизнес-Группа  
75-124 Консультанта

Бизнес-Группа  
>125 Консультантов

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Родионова
Наталия 
65,1% 
Ветвь: Панова 
Светлана

Дрозд
Майя 
64,5% 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Турышева
Наталья 
64,3% 
Ветвь: Назарова 
Наталья

Тратникова
Анна 
63,0% 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Василевич
Оксана 
61,0% 
Ветвь: Клименко 
Инна

Пляшкина
Екатерина 
48,9% 
Ветвь: Маняк Ирина

Тетерева
Надежда 
47,2% 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Келейнова
Галина 
46,7% 
Ветвь: Хилько Алена

Львова
Аисия 
45,6% 
Ветвь: Маняк Ирина

Баюн
Татьяна 
44,3% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Киян
Мария 
45,9% 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Добрынинская
Айгуль 
43,6% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Окунчаева
Айшат 
39,7% 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Морозова
Марина 
38,9% 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Козырис
Ирина 
38,2% 
Ветвь: Мясковская 
Марина
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30
Старших Менеджеров по продажам 
и Кандидатов в Директора 
по продажам по размеру 
дополнительной скидки

Ветвь Бизнес-Группа Консультант по красоте Уровень
Дополни-
тельная 
скидка, руб.

Объем зака-
зов личной 
группы, б.е.

Георгиева Елена Георгиева Елена Алиева Лариса 50 89 896  300,63

Ветвь Мэри Кэй Эш Просвирина Мария Бойкова Анна 40 51 195  174,05

Киселева Галина Колесникова Мария Коблякова Елена 50 36 691  124,12

Однодушная Ирина Мусоева Зебунисо Рузиева Амбархон 50 33 909  114,45

Хилько Алена Шевалье Ольга Акифьева Ольга 40 33 407  112,14

Георгиева Елена Злоказова Юлия Ремезова Ольга 50 30 106  99,82

Киселева Галина Гаджиханова Асият Амирханова Райсат 40 29 682  100,92

Фортова Любовь Бирюкова Елена Зырянова Елена 50 28 091  94,84

Столяревская Елена Столяревская Елена Богуненко Наталья 50 28 059  95,06

Герасимова Ия Проскудина Ирина Володина Ирина 50 26 538  89,23

Саржан Светлана Серегина Екатерина Косинцева Елена 50 25 891  93,18

Маняк Ирина Краснобрыжая Елена Костина Аида 40 25 282  90,72

Юхалина Лариса Чебышева Ирина Мусабаева Толгонай 50 23 826  81,20

Мясковская Марина Горовенко Любовь Загидуллина Светлана 50 23 129  77,86

Вышинская Ирина Вышинская Ирина Рычкова Татьяна 50 22 291  75,42

Назарова Наталья Назарова Наталья Коршениникова Наталья 50 22 242  75,63

Киселева Галина Гурылева Ольга Гурылева Татьяна 50 22 155  73,81

Киселева Галина Баюн Татьяна Тесейко Юлия 50 22 113  75,19

Юхалина Лариса Чебышева Ирина Толстошеева Екатерина 50 22 091  74,80

Романова Елена Хабибуллина Миляуша Багаутдинова Эльвира 50 22 012  74,83

Киселева Галина Хегай Елена Сахарова Елена 50 21 178  71,47

Маняк Ирина Пляшкина Екатерина Сухотько Гюзелия 40 20 794  68,89

Горбунова Светлана Киян Мария Катаева Ксения 50 20 554  68,74

Вышинская Ирина Калынова Наталья Морозова Наталия 40 19 795  69,68

Воротницкая Ирина Шумакова Юлия Блинова Нэля 50 19 733  66,11

Романова Елена Муртазина Людмила Загитова Эльвира 50 19 202  64,07

Фортова Любовь Агалакова Елена Медникова Светлана 50 19 164  64,47

Васильева Татьяна Гибадуллина Гюзель Гибадуллина Зифа 50 19 161  64,52

Нечаева Наталья Попова Светлана Паршакова Александра 50 19 071  62,45

Романова Елена Королькова Зарина Миннибаева Ирина 50 19 069  62,97

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4
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30 Менеджеров по продажам 
по размеру 
дополнительной скидки

Ветвь Бизнес-Группа Консультант по красоте Уровень
Дополни-
тельная 
скидка, руб.

Объем зака-
зов личной 
группы, б.е.

Ветвь Мэри Кэй Эш Асхабова Айдима Алиева Заира 30 26 101  132,50

Фатюхина Татьяна Морозова Марина Шкирникова Евгения 30 13 939  74,42

Ветвь Мэри Кэй Эш Третьякова Наталья Туманова Карине 30 13 121  66,76

Костицына Ольга Кузнецова Анастасия Астахова Оксана 30 12 602  64,27

Киселева Галина Бурмака Марина Владимирова Тамара 30 11 163  59,53

Новикова Ирина Максимова Юлия Корелкина Елена 30 10 547  53,52

Воротницкая Ирина Примакова Ольга Толстых Татьяна 30 9 844  50,19

Фортова Любовь Комекова Гозель Шихиева Ниязсолтан 30 9 427  47,75

Ветвь Мэри Кэй Эш Лобунько Елена Сторожук Оксана 30 9 334  47,29

Романова Елена Ибнияминова Алсу Усманова Лилия 30 9 115  48,82

Киселева Галина Каптевич Оксана Фролова Ольга 30 8 908  48,68

Фортова Любовь Кочкарова Гульнара Байлыева Огульджерен 30 8 898  44,93

Однодушная Ирина Малахова Наиля Савушкина Наталья 30 8 785  43,11

Киселева Галина Карсская Ирина Русакова Нелли 30 8 322  41,71

Романова Елена Кирчанова Татьяна Ахметзянова Лайсан 30 8 034  42,84

Нечаева Наталья Нечаева Наталья Корнеева Наталья 30 8 015  43,22

Маняк Ирина Мигель Светлана Ибрагимова Зарият 30 7 963  40,13

Михайлина Лариса Андриевская Ольга Федотова Светлана 30 7 660  40,07

Горбунова Светлана Бебенина Ирина Баева Ирина 30 7 650  40,30

Ветвь Мэри Кэй Эш Асхабова Айдима Мадаева Райман 30 7 648  39,00

Киселева Галина
Каргопольцева 
Татьяна

Петрухина Ольга 30 7 539  38,72

Позитурина Ольга Игнаткина Тамара Романова Ирина 30 7 530  40,44

Костицына Ольга Кузнецова Анастасия Рахматуллина Наталья 30 7 205  35,20

Киселева Галина Егорова Елена Федорова Елена 30 7 203  38,21

Киселева Галина
Каргопольцева 
Татьяна

Шугрина Марина 30 7 096  35,98

Ветвь Мэри Кэй Эш Сорокина Елена Бугрова Татьяна 30 7 010  35,74

Васильева Татьяна Лахтина Ольга Жильцова Светлана 30 7 005  34,66

Саржан Светлана Зайцева Марина Коган Ирина 30 7 001  36,42

Хилько Елена Шевалье Ольга Самсонова Любовь 30 6 742  34,38

Малафеева Ольга Баркарь Наталья Даньшина Наталья 30 6 740  33,91

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4
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Лучшие Директора по продажам по количеству 
Менеджеров по продажам в Бизнес-Группе

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Примакова
Ольга 
6 Менеджеров 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Баранникова
Елена 
4 Менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Гасталь
Ольга 
4 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Иннокентьева
Елизавета 
4 Менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Луговская
Елена 
4 Менеджера 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Шевалье
Ольга 
4 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Гурылева
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Давыдова
Амалия 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Забродина
Елена 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Казак
Екатерина 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Казакова
Валерия 
3 Менеджера 
Ветвь: Жебровская 
Елена

Каргопольцева
Татьяна 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Карсская
Ирина 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Кравченко
Элеонора 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Кузьминова
Ирина 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Кульчихина
Наталья 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Лахтина
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Лобунько
Елена 
3 Менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Марфенко
Татьяна 
3 Менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Миллер
Марина 
3 Менеджера 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Миллер
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена

Ненашева
Альфия 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Погуца
Инна 
3 Менеджера 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Савидова
Алёна 
3 Менеджера 
Ветвь: Малафеева 
Ольга
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Лучшие Директора по продажам по количеству 
Старших Менеджеров в Бизнес-Группе

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Святова
Лариса 
3 Менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Сергеева
Татьяна 
3 Менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Сергиева
Елена 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ситникова
Наталья 
3 Менеджера 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Смагина
Елена 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Смирнова
Оксана 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Соколова
Мария 
3 Менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Спиринцова
Марина 
3 Менеджера 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Козырис
Ирина 
5 Менеджеров 
Ветвь: Мясковская 
Марина

Добрынинская
Айгуль 
4 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Зверева
Елена 
4 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Избосарова
Айсулу 
4 Менеджера 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Малахова
Наиля 
4 Менеджера 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Мустафина
Гульнара 
4 Менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена

Окунчаева
Айшат 
4 Менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Башкирова
Гузель 
3 Менеджера 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Васильева
Наталья 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ганзурова
Елена 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Гасталь
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Гордеева
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Юхалина 
Лариса

Димаева
Юлия 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Зейналова
Эльвира 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Казак
Екатерина 
3 Менеджера 
Ветвь: Хилько Алена
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Нет большего препятствия на пути к  успеху, чем ждать, когда 

что-то случится, вместо того, чтобы начать работать и самой 

добиться желаемого.

Киян
Мария 
3 Менеджера 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Клименко
Алена 
3 Менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Козлова
Ольга 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Меркухина
Екатерина 
3 Менеджера 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Новоселова
Маргарита 
3 Менеджера 
Ветвь: Герасимова Ия

Петренко
Наталья 
3 Менеджера 
Ветвь: Вовк Лариса

Пляшкина
Екатерина 
3 Менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Пятаева
Оксана 
3 Менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Русяева
Валентина 
3 Менеджера 
Ветвь: Партала Елена

Сангаджиева
Гиляна 
3 Менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Севтаева
Анна 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сергеева
Татьяна 
3 Менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Серегина
Екатерина 
3 Менеджера 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Середкина
Марина 
3 Менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Тома
Анна 
3 Менеджера 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Хусточкина
Татьяна 
3 Менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Чебышева
Ирина 
3 Менеджера 
Ветвь: Юхалина 
Лариса

Черняева
Любовь 
3 Менеджера 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Шашкина
Наталья 
3 Менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Якупова
Тансылу 
3 Менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена
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10

10

Лучших Консультантов 
по объему личных заказов

Лучших Директоров 
по продажам по объему 
личных заказов

ФИО
Объем личных 
заказов, б.е.

Бизнес-Группа

Купцова Ольга 264,82 Георгиева Елена

Амирханова Райсат 103,38
Гаджиханова 
Асият

Алиева Лариса 100,20 Георгиева Елена

Гузь Инна 99,97
Ананьева 
Людмила

Мадаева Райман 97,58 Асхабова Айдима

Мартьянова Гелия 89,79 Шевалье Ольга

Аракелян Цагик 87,97 Арутюнян Ануш

Левкина Елена 70,47 Козырис Ирина

Голембовская Галина 61,30 Матеюнас Юлия

Чанова Элена 51,74 Третьякова Наталья

ФИО
Объем личных 
заказов, б.е.

Бизнес-Группа

Машичева Елена 81,98 Серегина Екатерина

Гончарова 
Оксана

72,93 Перова Елена

Костина Юлия 64,73 Морозова Марина

Сахачева Татьяна 61,39 Захарченко Евгения

Иманаева Татьяна 58,98 Линюшина Татьяна

Ещенко Ирина 58,56 Кравченко Ирина

Харрасова Наиля 54,07 Матеюнас Елена

Матвеева 
Анастасия

52,55 Матвеева Анна

Коломиец Наталья 51,02 Лепехина Марина

Шепотайлова 
Елена

50,41 Герб Ольга

Уровень  
«Бренд-амбассадор»

Уровень «Бизнес-
профессионал»

Уровень «Бренд-амбассадор»

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4
Попова
Ирина 
59,16 б.е. 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Карпова
Елена 
36,66 б.е. 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Осипова
Татьяна 
36,29 б.е. 
Ветвь: Хилько Елена

Зубова
Наталья 
32,00 б.е. 
Ветвь: Жебровская 
Елена
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10 Лучших Директоров 
по продажам по личным 
продажам

Уровень «Бизнес-профессионал»

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Самоотдача — ​это одна из самых больших радостей. Те, кто 

ежедневно испытывает подобные радостные ощущения — ​да к тому 

же получает за это плату — ​по-настоящему счастливы.

Чебанова
Ольга 
21,74 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Шамсутдинова
Яна 
20,62 б.е. 
Ветвь: Панова 
Светлана

Курбанова
Хава 
17,95 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Андреева
Елена 
17,14 б.е. 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Савина
Татьяна 
16,40 б.е. 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Зыкова
Наталья 
16,18 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Шолотонова
Екатерина 
95,69 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена

Панова
Карина 
92,20 б.е. 
Ветвь: Панова 
Светлана

Уметбаева
Ильнара 
91,07 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Харитончик
Ольга 
90,57 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Салчак
Аржаана 
87,94 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ерохина
Наталия 
86,19 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Кудряшова
Елена 
85,78 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Люкшинова
Наталья 
85,00 б.е. 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Дмитриева
Надежда 
79,48 б.е. 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Садыкова
Фануза 
78,14 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена
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100
Лучших Директоров 
по продажам 
по комиссионному 
вознаграждению

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Тома
Анна 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Добрынинская
Айгуль 
Ветвь: Киселева 
Галина

Примакова
Ольга 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Краснобрыжая
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Клименко
Алена 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Кочеткова
Лилия 
Ветвь: Романова 
Елена

Кознова
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Окунчаева
Айшат 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Казак
Екатерина 
Ветвь: Хилько Алена

Проскудина
Ирина 
Ветвь: Герасимова Ия

Баранникова
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Мохова
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Вяденко
Светлана 
Ветвь: Вовк Лариса

Балясникова
Людмила 
Ветвь: Хилько Алена

Забродина
Елена 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ксенофонтова
Юлия 
Ветвь: Воронова 
Марина

Третьякова
Наталья 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Башкирова
Гузель 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Киян
Мария 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Димаева
Юлия 
Ветвь: Киселева 
Галина

Белова
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

1

7

13

19

4

10

16

2

8

14

20

5

11

17

3

9

15

21

6

12

18
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Каргопольцева
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Святова
Лариса 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Шереметьева
Светлана 
Ветвь: Романова 
Елена

Кондаурова
Ольга 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Серегина
Екатерина 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Шевалье
Ольга 
Ветвь: Хилько Алена

Королькова
Зарина 
Ветвь: Романова 
Елена

Дьячкова
Мария 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Карсская
Ирина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Агалакова
Елена 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Морозова
Марина 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Середкина
Марина 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Форостина
Анна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Чебышева
Ирина 
Ветвь: Юхалина 
Лариса

Мустафина
Гульнара 
Ветвь: Романова 
Елена

Раенко
Ольга 
Ветвь: Соловьева 
Галина

Смирнова
Оксана 
Ветвь: Хилько Алена

Миллер
Ольга 
Ветвь: Романова 
Елена

Мирошниченко
Наталья 
Ветвь: Хилько Алена

Соболева
Галина 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Воронова
Марина 
Ветвь: Воронова 
Марина

Сергеева
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

Матеюнас
Юлия 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Якубова
Тамара 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Демарбе
Ирина 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Козина
Галина 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Чернейко
Лариса 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

28

25

34

40

46

31

37

43

22

29

26

35

41

47

32

38

44

23

30

27

36

42

48

33

39

45

24
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Шувалова
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Савидова
Алёна 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Хусточкина
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Калынова
Наталья 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Кукуйцева
Ольга 
Ветвь: Герасимова Ия

Лобунько
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Пляшкина
Екатерина 
Ветвь: Маняк Ирина

Асхабова
Айдима 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Агафонова
Галина 
Ветвь: Романова 
Елена

Кочкарова
Гульнара 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Козлова
Ольга 
Ветвь: Киселева 
Галина

Гасталь
Ольга 
Ветвь: Киселева 
Галина

Радушина
Елена 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Кирчанова
Татьяна 
Ветвь: Романова 
Елена

Шостак
Марина 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Андриевская
Ольга 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Ибнияминова
Алсу 
Ветвь: Романова 
Елена

Луговская
Елена 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Горохова
Татьяна 
Ветвь: Хилько Алена

Иннокентьева
Елизавета 
Ветвь: Маняк Ирина

Шашкина
Наталья 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Гурылева
Ольга 
Ветвь: Киселева 
Галина

Кульчихина
Наталья 
Ветвь: Хилько Алена

Гайнутдинова
Эльвира 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Гаджиханова
Асият 
Ветвь: Киселева 
Галина

Мигель
Светлана 
Ветвь: Маняк Ирина

Шатунова
Яна 
Ветвь: Киселева 
Галина

55

52

61

67

73

58

64

70

49

56

53

62

68

74

59

65

71

50

57

54

63

69

75

60

66

72

51



44

Немцова
Светлана 
Ветвь: Романова 
Елена

Савина
Наталья 
Ветвь: Вовк Лариса

Шергина
Елена 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Михеева
Любовь 
Ветвь: Романова 
Елена

Чуева
Татьяна 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Избосарова
Айсулу 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Сапрыкина
Елена 
Ветвь: Хилько Алена

Масликова
Ольга 
Ветвь: Воронова 
Марина

Алёшина
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ерофеева
Ляля 
Ветвь: Герасимова Ия

Сергеева
Лариса 
Ветвь: Киселева 
Галина

Львова
Аисия 
Ветвь: Маняк Ирина

Афанасьева
Людмила 
Ветвь: Романова 
Елена

Просвирина
Мария 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Герб
Ольга 
Ветвь: Хилько Алена

Дружинина
Ольга 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Сергеева
Александра 
Ветвь: Хилько Алена

Иргит
Саяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Малахова
Наиля 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Кретова
Ирина 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Пальюка
Маргарита 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Ризванова
Вера 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Ширяева
Вера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Захламина
Юлия 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Попова
Ольга 
Ветвь: Романова 
Елена

82

79

88

94

100

85

91

97

76

83

80

89

95

86

92

98

77

84

81

90

96

87

93

99

78
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15
лучших Директоров 
по продажам 
по объему заказов 
Бизнес-Группы

Бизнес-Группа до 75 Консультантов

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

ФИО Кол-во новичков Объем заказов новичков, б.е. Бизнес-Группа Национальная ветвь

Зульфугарова Гюнай 10 52,40
Зульфугарова 
Гюнай

Однодушная Ирина

Сергеева Александра 9 49,07
Сергеева 
Александра

Хилько Елена

Турышева Наталья 9 22,26 Турышева Наталья Назарова Наталья

Савина Наталья 8 53,95 Савина Наталья Вовк Лариса

Петросян Анжелла 8 27,36 Петросян Анжелла Васильева Татьяна

Баюн Татьяна 8 24,25 Баюн Татьяна Киселева Галина

Блинова Нэля 7 41,89 Шумакова Юлия Воротницкая Ирина

Белова Тамара 7 27,97 Белова Тамара Романова Елена

Стасюнене Наталия 7 22,26 Стасюнене Наталия Столяревская Елена

Святова Лариса 7 17,43 Святова Лариса Васильева Татьяна

Лучшие Консультанты по красоте и Директора 
по продажам по личному привлечению

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Асхабова
Айдима 
311,86 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Просвирина
Мария 
250,49 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Герб
Ольга 
206,45 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Гайнутдинова
Эльвира 
204,66 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Ананьева
Людмила 
180,31 б.е. 
Ветвь: Панова 
Светлана

Слоновская
Елена 
176,03 б.е. 
Ветвь: Столяревская 
Елена

Кузнецова
Анастасия 
175,06 б.е. 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Рубан
Наталья 
167,48 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Хегай
Елена 
165,34 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина
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Бизнес-Группа 75-124 Консультанта

Бизнес-Группа >125 Консультантлв

Харитончик
Ольга 
161,24 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Варламова
Татьяна 
161,18 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Золотухина
Яна 
160,60 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Шостак
Марина 
157,99 б.е. 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Рак
Людмила 
157,80 б.е. 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Семенова
Юлия 
155,16 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Пляшкина
Екатерина 
300,54 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Матеюнас
Юлия 
267,10 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Гаджиханова
Асият 
251,94 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Масликова
Ольга 
251,58 б.е. 
Ветвь: Воронова 
Марина

Кочкарова
Гульнара 
233,70 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Львова
Аисия 
230,08 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Хапсирокова
Анна 
216,77 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена

Богачева
Анастасия 
208,20 б.е. 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Алёшина
Татьяна 
207,94 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Баюн
Татьяна 
205,29 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Горохова
Татьяна 
201,67 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Комекова
Гозель 
200,67 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Жданова
Ирина 
200,53 б.е. 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Ерофеева
Ляля 
200,11 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Андриевская
Ольга 
200,00 б.е. 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Примакова
Ольга 
503,58 б.е. 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Тома
Анна 
451,17 б.е. 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Баранникова
Елена 
427,04 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина
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Лучшие Директора по объему заказов в Бизнес-Группе 
с датой дебюта не более года назад

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Каргопольцева
Татьяна 
400,99 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Забродина
Елена 
396,53 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Башкирова
Гузель 
357,39 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Чебышева
Ирина 
342,48 б.е. 
Ветвь: Юхалина 
Лариса

Окунчаева
Айшат 
341,21 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Клименко
Алена 
337,28 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Вяденко
Светлана 
329,24 б.е. 
Ветвь: Вовк Лариса

Киян
Мария 
327,51 б.е. 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Ксенофонтова
Юлия 
325,31 б.е. 
Ветвь: Воронова 
Марина

Смирнова
Оксана 
318,19 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Сергеева
Татьяна 
314,41 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Дьячкова
Мария 
308,71 б.е. 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Киян
Мария 
327,51 б.е. 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Пляшкина
Екатерина 
300,54 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Просвирина
Мария 
250,49 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Новоселова
Маргарита 
178,95 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Зейналова
Эльвира 
166,77 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Хегай
Елена 
165,34 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Юнина
Наталья 
143,29 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Хачатурян
Мариета 
135,08 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Шишкина
Елена 
131,22 б.е. 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Попова
Светлана 
128,62 б.е. 
Ветвь: Нечаева 
Наталья



48

Лучшие Директора по продажам 
по привлечению в Бизнес-Группе 

Бизнес-Группа  
до 75 Консультантов

Бизнес-Группа 75-124 Консультанта

Н О Я Б Р Ь ,  2 0 2 4

Турышева
Наталья 
14 новичков 
Ветвь: Назарова 
Наталья

Зульфугарова
Гюнай 
10 новичков 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Недобежкина
Маргарита 
8 новичков 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Асхабова
Айдима 
7 новичков 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Хайрудинова
Наталья 
7 новичков 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Хомушку
Чечена 
7 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ефимова
Наталья 
6 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Жихарева
Елена 
6 новичков 
Ветвь: Соловьева 
Галина

Зайцева
Марина 
6 новичков 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Зверева
Наталья 
6 новичков 
Ветвь: Хилько Алена

Лепехина
Марина 
6 новичков 
Ветвь: Жебровская 
Елена

Богачева
Анастасия 
11 новичков 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Матеюнас
Юлия 
11 новичков 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Пятаева
Оксана 
10 новичков 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Надырова
Илуса 
9 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Петросян
Анжелла 
9 новичков 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Тетерева
Надежда 
9 новичков 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Шумакова
Юлия 
9 новичков 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Баюн
Татьяна 
17 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Зверева
Елена 
13 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Бочкарникова
Екатерина 
8 новичков 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Ван-Мин-Ян
Лариса 
8 новичков 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Князева
Любовь 
8 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена
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Бизнес-Группа >125 Консультантов

Целостность — ​это визитная карточка, которую мы 

оставляем, уходя. Это то качество, которое наши 

клиенты вспоминают чаще всего, думая о нас. Когда они 

верят в нас, они верят в нашу продукцию. А когда они 

верят в нашу продукцию, они обеспечивают наш успех.

Саврук
Наталия 
8 новичков 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Соколова
Диляра 
8 новичков 
Ветвь: Хилько Алена

Стасюнене
Наталия 
8 новичков 
Ветвь: Столяревская 
Елена

Андреева
Ирина 
17 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Козырис
Ирина 
14 новичков 
Ветвь: Мясковская 
Марина

Димаева
Юлия 
13 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сергеева
Александра 
13 новичков 
Ветвь: Хилько Алена

Вахрамова
Елена 
12 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Киян
Мария 
12 новичков 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Смагина
Елена 
12 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Мустафина
Гульнара 
11 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Окунчаева
Айшат 
11 новичков 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Проскудина
Ирина 
11 новичков 
Ветвь: Герасимова Ия

Савина
Наталья 
11 новичков 
Ветвь: Вовк Лариса

Тома
Анна 
11 новичков 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Якупова
Тансылу 
11 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена
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Директора по продажам выполнившие 
виртуальную программу DIQ 
по итогам ноября 2024

Баюн
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Бережнова
Майя 
Ветвь: Маняк Ирина

Березовикова
Анастасия 
Ветвь: Киселева 
Галина

Бочкарева
Елена 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Ван-Мин-Ян
Лариса 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Васильева
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Демарбе
Ирина 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Зверева
Наталья 
Ветвь: Хилько Алена

Избосарова
Айсулу 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Киян
Мария 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Королькова
Зарина 
Ветвь: Романова 
Елена

Львова
Аисия 
Ветвь: Маняк Ирина

Малахова
Наиля 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Морозова
Марина 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Окунчаева
Айшат 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Паутова
Полина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Петросян
Анжелла 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Пляшкина
Екатерина 
Ветвь: Маняк Ирина

Сапрыкина
Елена 
Ветвь: Хилько Алена

Святова
Лариса 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Сергеева
Александра 
Ветвь: Хилько Алена

Смирнова
Оксана 
Ветвь: Хилько Алена

Суздальцева
Юлия 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сухоносова
Ольга 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Баранникова
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина
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Новые Директора по продажам 
с 1 декабря 2024

Новые Старшие Директора по продажам 
с 1 декабря 2024

Мусабаева
Толгонай 
036422

Чебышева 
Ирина 
010319

Миннибаева
Ирина 
036420

Ремезова
Ольга 
036440

Алиева 
Лариса 
036423

Колесникова 
Мария 
025238

Зырянова
Елена 
036421

Королькова 
Зарина 
018314

Коблякова
Елена 
036419

Злоказова 
Юлия 
035882

Тетерева
Надежда 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Тома
Анна 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Турышева
Наталья 
Ветвь: Назарова 
Наталья

Фленова
Елена 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Хайрудинова
Наталья 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Шергина
Елена 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Шердакова
Светлана 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Штурнева
Татьяна 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Щукина
Ирина 
Ветвь: Однодушная 
Ирина



Перед тем, как вы станете обладателем сокровища — ​

счастливой жизни, сначала вы должны научиться 

отдавать. Отдавать себя. Разделить с другими нашу 

замечательную продукцию. Предлагать людям 

безукоризненный сервис. Только то, что вы можете 

отдать, вернется сторицей в вашу жизнь. Это закон 

урожая, закон многократного возвращения. Если вы 

ничего не отдаете, то, даже многократно увеличенное, 

оно остается ничем, и вы ничего не получаете взамен.
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