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До конца Семинарского года остался один месяц. 
Я не буду говорить вам о том, как важно собраться 
и выполнить намеченные цели —  вы сами прекрасно 
об этом знаете. Однако я хочу напомнить вам о том, 
что каждая достигнутая цель, каждая реализованная 
мечта —  это еще один «кирпичик» в основание 
вашего будущего. И от того, насколько крепким 
будет фундамент, зависит то, каким высоким будет 
это здание.

И еще один важный момент: вы являетесь 
архитектором своего будущего, но вместе с вами 
над ним работают и другие люди: ваши близкие, 
родные, друзья, коллеги, бизнес-партнеры. 
Только совместными усилиями можно построить 
действительно роскошное здание, и лучший способ 
поблагодарить окружающих за их вклад станут 
слова признательности и ваша готовность разделить 
это будущее вместе.

Не забывайте и о том, что вы можете стать 
архитектором-наставником, помогая другим 
строить их собственные здания. Когда вы делитесь 
возможностями бизнеса с «Мэри Кэй», вы даете 
инструменты, с помощью которых можно возвести 
и небольшой домик, и высотку с пентхаусами. Все 
зависит только от самого человека! — 

Конец года – время подведения 

итогов. О том, как завершить 

Семинарский год с гордостью 

за свои достижения, рассказывает 

АЛЛА СОКОЛОВА , 

Генеральный директор 

«Мэри Кэй», Россия.
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КОНТАКТ-ЦЕНТР

 +7 (495) 933–1963

ПРИЕМ ЗАКАЗОВ  
ПО ТЕЛЕФОНУ

 (495) 933-1993**

«Аплодисменты» выпускаются компанией «Мэри Кэй» Россия в знак благодарности и признания 

выдающейся и самоотверженной работы Независимых Консультантов по красоте («Консультантов»), 

Независимых Директоров по продажам («Директоров по продажам») и Независимых Национальных 

Директоров по продажам («Национальных Директоров по продажам») в России и странах СНГ. 

«Аплодисменты» являются информационным изданием Компании и подлежат распространению 

исключительно среди Консультантов Компании во исполнение обязательств по договорам и соглашениям, 

заключенным ими с Компанией. Публикация в «Аплодисментах» является одним из официальных 

способов уведомления Консультантов об изменении условий их договоров и соглашений по инициативе 

Компании (согласно п.7 Договора купли-продажи, ст. 16 Соглашения с Директором по продажам, ст. 16 

Соглашения с Национальным Директором по продажам). Передача материалов лицам, не являющимся 

Консультантами, не допускается. 

Компания «Мэри Кэй» не является образовательным учреждением и не имеет образовательных 

подразделений. Все тренинги, семинары и конференции, предлагаемые Компанией Независимым 

Консультантам по красоте, являются мероприятиями для развития бизнеса с Компанией. Изображения, 

представленные в издании, могут незначительно отличаться от продукции при ее получении. В издании 

указаны рекомендованные розничные цены.

Компания «Мэри Кэй» —  

член Ассоциации 

прямых продаж

* Линия ВИП-поддержки предусмотрена для Национальных Директоров, также действует специальная бесплатная 
линия для Директоров по продажам, Кандидатов в Директора и Звездных Консультантов.

** Стоимость обслуживания при размещении заказа по телефону составляет 15 рублей за каждый размещенный заказ.

ОНЛАЙН-КОНСУЛЬТАЦИЯ: 

 mk.marykayintouch.ru
 ContactCenterRu@mkcorp.com

КОРРЕСПОНДЕНЦИЯ: 

 125171, г. Москва, Ленинградское 
шоссе, дом 16А, строение 3, эт. 10

пн. – вскр.: с 07:00 до 22:00 (мск). 
Последний день месяца: с 07:00 до 00:00 (мск)

Ежедневно: с 7:00 до 22:00 (мск)

Последний день месяца:  
с 07:00 до 00:00 (мск)

О С Т А В А Й Т Е С Ь  Н А  С В Я З И !
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К А Р Ь Е Р А В О З М О Ж Н О С Т И

С О Д Е Р Ж А Н И Е

15
Жемчужины Востока

Все о самой желанной поездке года.

10
5 вопросов и ответов 
к Виртуальной программе DIQ

Узнайте все о возможностях 
в рамках выполнения программы.

6
Чек-лист для завершения 
Семинарского года 

Проверьте себя.

13
Вьетнам: поездка лучших 
Директоров по продажам

Новый импульс для вашего бизнеса.

8
Ваш путь развития 

Как стать успешной в бизнесе 
с «Мэри Кэй».
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П Р О Д А Ж И

П Р О Д У К Ц И Я

26
Покажи мастер-класс!

Как повысить продажи и найти 
лояльных клиентов в личном общении.

17
БАД «Коллаген» Daily Benefits®

Идеальное дополнение к красоте 
кожи снаружи и изнутри.

18
Карандаш для губ Mary Kay®

Безукоризненное нанесение, 
долговременная стойкость 
и легкое удаление.

24
Формула безупречности

Трендовый карамельный макияж.

27

Биологически активная добавка 
к пище «Коллаген» Daily Benefits®

	 Не	является	лекарственным	средством.	Перед	применением	
рекомендовано	проконсультироваться	с врачом.

Маска Customized 
SkinCare® для нормальной 
и комбинированной кожи

Написать! 

ЗАДАЙТЕ СВОЙ ВОПРОС! 

А мы найдем на него экспертный ответ от лучших Директоров 

по продажам и Национальных Директоров. Отправьте нам 

письмо с пометкой «Вопрос для Аплодисментов»

ContactCenterRU@mkcorp.com

20
Маска, я тебя знаю!

Все о волшебных возможностях 
масок для лица Mary Kay®.

mailto:ContactCenterRU%40mkcorp.com?subject=%D0%92%D0%BE%D0%BF%D1%80%D0%BE%D1%81%20%D0%B4%D0%BB%D1%8F%20%C2%AB%D0%90%D0%BF%D0%BB%D0%BE%D0%B4%D0%B8%D1%81%D0%BC%D0%B5%D0%BD%D1%82%D0%BE%D0%B2%C2%BB
ContactCenterRU@mkcorp.com
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К А Р Ь Е Р А

Июль — последний месяц Семинарского года 2023–2024, а это значит 

повышенные требования к вашим действиям. Сверьтесь с чек-листом 

и узнайте, насколько вы близки к цели.

У МЕНЯ ЕСТЬ 
ЧЕТКАЯ ЦЕЛЬ 

И я разработала 
подробный план 
по ее достижению

Я УЖЕ ВЫПОЛНИЛА СВОИ ЦЕЛИ 
НА СЕМИНАРСКИЙ ГОД 2023-2024 
МИНИМУМ НА 90%

На ближайшую неделю у меня 
назначено минимум 3 мастер-класса. 

ЧЕК-ЛИСТ
ЗАВЕРШЕНИЯ СЕМИНАРСКОГО ГОДА

Подробнее  
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Я ЗАПЛАНИРОВАЛА 
МИНИМУМ 3 БИЗНЕС-
ИНТЕРВЬЮ НА 
БЛИЖАЙШУЮ 
НЕДЕЛЮ

И активно участвую 
в вызове «Красота 
в системе» 

Я КАЖДУЮ НЕДЕЛЮ 
СМОТРЮ ВЫПУСКИ 
БИЗНЕС-СРЕДЫ И БЬЮТИ-
ПЯТНИЦЫ

Онлайн или в записи

Я ОБСУЖДАЮ СВОИ 
РЕЗУЛЬТАТЫ С ДИРЕКТОРОМ 
ПО ПРОДАЖАМ/НАЦИОНАЛЬНЫМ 
ДИРЕКТОРОМ РАЗ В НЕДЕЛЮ

И изучаю отчеты, чтобы следить 
за активностью своей команды

Активность в июле

Многие мотивационные программы предполагают обязательную 
активность квалифицируемых Консультантов по красоте в июле. 
Не забудьте об этом правиле для себя и членов своих Бизнес-Групп!

Подробнее  

Подробнее  

Подробнее  

� уверена 
в своем успехе!



Компания постоянно работает над тем, чтобы каждый Консультант 

по красоте, желающий стать Независимым Директором 

по продажам, получил всю необходимую поддержку: информацию, 

рекомендации и пошаговый план успешного роста.

ш а г 1

ш а г 2

Это может помочь ей с самого начала обрести фундаментальные знания 
о Компании и системе построения успешного бизнеса, освоить навыки 
и компетенции для эффективного проведения мастер-классов и бизнес-
интервью, получить первый доход и начать формировать команду.

Доход от личных продаж

Если она хочет строить 
карьеру с Компанией, ей стоит 
пройти три основных школы:

 программа 
«Красный 
пиджак» 
2 квартала подряд

 8+ активных 
Консультантов 
ежемесячно

 дополнительная 
скидка за объем 
заказов команды

На этом этапе для Консультанта есть

Возможность принять участие в Конгрессе будущих 
Директоров — эксклюзивном мероприятии-
путешествии с обучением и вдохновением. 

Канал Конгресса в Telegram

У каждой участницы «Школы лидерства» 
есть возможность начать стратегическую 
работу с куратором —  специалистом 
по развитию ключевых Консультантов.
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ваш путь развитияваш путь развития

Новый КонсультантНовый Консультант

Старший Менеджер по продажамСтарший Менеджер по продажам

ШКОЛА 
НОВИЧКОВ

ШКОЛА 
ПРОДАЖ

ШКОЛА 
КАРЬЕРЫ

ШКОЛА 
ЛИДЕРСТВА

https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=31144
https://www.marykayintouch.ru/NewsPage?newsid=31144


Уже с первого месяца в новом 
статусе вам помогут:

ш а г 3

ш а г 4

 Комиссионное 
вознаграждение 
за объем заказов 
Бизнес-Группы

 Денежная 
выплата для нового 
Директора в размере 
10 000 руб. 
ежемесячно 
в первые 12 месяцев 
после дебюта

 Возможность 
отправиться 
в увлекательное 
путешествие 
с Компанией, 
Dallas Dream — 
уже в первый год 
Директорства!

 бизнес-
партнеры, 
выполняющие 
ключевые 
мотивационные 
программы 
и планирующие 
собственный 
рост.

Консультант может подать заявку на выполнение 
квалификационной программы на статус Директора 
по продажам и подтвердить навыки и компетенции, 
полученные в «Школе лидерства». Ей доступны:

Планер 
программы

Лендинг 
на Link&Learn®

Раздел на Mary Kay 
InTouch®

Постоянная 
поддержка куратора

1

1

2

3

4

5

3

2 4

Работа с куратором на укрепление и рост, 
стратегические звонки.

Встреча для новых Директоров 
по продажам с фокусом на ключевые 
направления и систему ведения бизнеса 
в первый год Директорства.

Руководство нового Директора 
по продажам —  основные инструменты для 
построения эффективной системы бизнеса.

Ассимиляция новых Директоров 
по продажам в офисе Компании.

Дебют новых Директоров по продажам —  
грандиозное мероприятие с обучением 
и признанием для новых и старших 
Директоров по продажам в рамках Семинара.

9

Кандидат в Директора по продажамКандидат в Директора по продажам

Статус Директора по продажамСтатус Директора по продажам

https://www.marykayintouch.ru/Content/docs/bussines-info/biznes-plan_programmy_diq_ru.xlsx
https://www.marykayintouch.ru/Content/docs/bussines-info/biznes-plan_programmy_diq_ru.xlsx
https://mklinknlearn.marykayintouch.ru/pages/220/diq
https://mklinknlearn.marykayintouch.ru/pages/220/diq
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=727
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=727
https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=2057
https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=2057
https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=2057
https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsid=2057
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=851
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=851
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=851
https://www.marykayintouch.ru/SubCategoryNews? SubCatID=851
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К А Р Ь Е Р А

Каждая программа —  это вызов. И чем она 
сложнее, тем большее воздействие имеет 
на того, кто приступил к ее выполнению. 
Задача каждой программы, а виртуальной 
программы DIQ в частности, —  вывести 
бизнес на новый уровень и открыть 
потенциал роста.

Прежде чем приступить к программе, 
ответьте на пять вопросов:

Зачем мне и моей команде выполнять 
программу? Вариантов ответа может быть 
несколько:

прокачать свои навыки;

выйти из зоны комфорта;

найти новые формы ведения бизнеса;

доказать самой себе, что можете 
подтвердить свой статус Директора 
по продажам;

не зависеть от команды;

* Статус указан на 1 июня 2024 года.

Марина Карпова 
Национальный 
Директор по продажам*

ВОПРОСОВ 
И ОТВЕТОВ 
К ВИРТУАЛЬНОЙ 
ПРОГРАММЕ DIQ

ЗАЧЕМ?ЗАЧЕМ?1
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найти новых Консультантов по красоте;

вывести бизнес на новый уровень;

вовлечь 8 Консультантов в процесс индивидуального развития, 
позволить им вырасти в программе, раскрыть таланты и способности.

На этапе ответа на этот вопрос можно провести презентацию 
виртуальной программы DIQ для своей Бизнес-Группы. Это позволит 
вовлечь участников в процесс, поздравить их, объяснить условия.

Как выполнять программу? Для этого нужно составить «дорожную карту» 
карту от мечты к цели, распределив необходимые действия (объем заказов, 
количество новичков, активность и т. д.) по месяцам и неделям.

Кто будет выполнять программу? В первую очередь вы сами! Начинаем 
с себя: свой личный заказ в б. е. и ежемесячное личное привлечение.

Затем обговариваем с каждой участницей ее цели, задачи и действия:

ВОПРОСОВ 
И ОТВЕТОВ 
К ВИРТУАЛЬНОЙ 
ПРОГРАММЕ DIQ

КАК?КАК?2

КТО?КТО?3

Клуб постоянства 
(активность 
ежемесячно  
от 3.00–5.00 б. е.)

Программа 
«Красный 
пиджак»

Программа 
«Звездный 
Консультант»
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Решите, какие мероприятия и коммуникации с командой нужно 
запланировать. Продумайте встречи, личные беседы, гранд мастер-
классы, обучающие сессии.

Какие вызовы от Директора по продажам можно объявить в рамках 
выполнения программы? Какие программы Компании помогут на пути к цели?

ЧТО ПОМОЖЕТ?ЧТО ПОМОЖЕТ?4

ГДЕ?ГДЕ?5

Где будете праздновать успешное выполнение программы? Выбирайте 
красивые локации. Ваш пример выполнения программы может заставить 
самых активных участниц задуматься и поверить в свои силы, ведь 
основная цель программы —  это развитие Консультантов по красоте, 
рост дохода, рост новых Директоров по продажам!

Идите в своем темпе. Вы все равно на целую вечность обгоняете тех, 
кто даже не пытается. Желаю всем, кто еще не приступал к программе, 
приступить; кто приступал —  делать это вновь и вновь, до тех пор, пока 
не получится, чтобы испытать это сладкое чувство победы! — 

получать 
признание и баллы по программе 
Dallas Dream!

А самое замечательное, что виртуальную 
программу DIQ можно выполнять 
неограниченное количество раз за время 
своей карьеры (минимум 3 раза и максимум 

12 раз за год) и каждый раз получать 
признание и баллы по программе 
Dallas Dream!
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Отправиться в путешествие мечты —  и есть мечта. 

Но что если добавить к этой невероятной поездке другие 

преимущества? Давайте посмотрим, как участие в программе 

«ПОЕЗДКА ЛУЧШИХ ДИРЕКТОРОВ»  даст новый 

импульс вашему бизнесу.
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БОЛЬШАЯ ЦЕЛЬ 
СТИМУЛИРУЕТ АКТИВНОСТЬ

Отправиться в поездку смогут 
Директора по продажам, чье 
комиссионное вознаграждение 
составит не менее 3 000 000 руб. 
за 12 месяцев. В среднем это 
250 000 руб. в месяц, и для 
достижения такого результата 
вся Бизнес-Группа должна быть 
включена в выполнение программы. 
Директору по продажам придется 
работать очень интенсивно, но 
это компенсируется повышением 
активности и продуктивности ее 
команды.

НЕВЕРОЯТНОЕ СООБЩЕСТВО

«Вас определяет ваше окружение» —  
эта фраза уже давно стала 
расхожей, но только те, кто 
действительно ощутил на себе 
влияние стимулирующего окружения, 
может в полной мере оценить его 
значимость. Оказавшись в компании 
энтузиастов, вы сами наполняетесь 
энтузиазмом и можете достигать 
потрясающих результатов.

ПРЕСТИЖ

Нам приятно гордиться своими заслугами 
и получать за них признание. Отправиться 
в путешествие мечты значит получить 
практически официальный статус одного 
из лучших Директоров по продажам 
России. Это наполняет гордостью не только 
Директора по продажам, но и ее команду.

ОСТАЛОСЬ 7 МЕСЯЦЕВ!

До подведения итогов программы осталось чуть 
больше полугода. Это много или мало? Много, 
если вы каждый месяц выполняете намеченный 
план. Мало, если вам необходимо наверстывать. 
Будьте в числе первых!
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САММИТ 
НАЦИОНАЛЬНЫХ 

ДИРЕКТОРОВ
2–8 июня 2024

Марракеш, Марокко

К А Р Ь Е Р А

Саммит Национальных Директоров —  одна из самых ярких поездок 

с Компанией. Прежде всего потому, что здесь собираются самые 

успешные женщины «Мэри Кэй» всего Европейского региона. Это 

не просто развлекательный тур, но и интенсивный обмен опытом, 

и возможность учиться у опытных наставников, и атмосфера 

безграничного развития.

Жемчужины Востока
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Обучение от Ведущего 
Национального 
Директора по 
продажам «Мэри Кэй», 
США Дайаны 
Поланко и Ведущего 
Национального 
Директора по 
продажам «Мэри Кэй», 
Казахстан Салтанат 
Идрисовой. Обучение 
от Национального 
Директора по продажам 
из Германии Кэтрин 
Райх и Старшего 
Национального 
Директора из Словакии 
Станиславы Чеминска.

Экскурсия в пустыню 
на квадроциклах 
и верблюдах

Кулинарный мастер-класс 
и незабываемая встреча 
заката в пустыне

Посещение 
садов Мажорель 
и музея YSL
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П Р О Д У К Ц И Я

«Биологически активная 
добавка с коллагеном:  
неоспоримые преимущества 
для красивой кожи»

Вебинар с косметологом 
Анастасией Сикорской

Вебинар с доктором биологических 
наук Светланой Сикорской

«Как усилить результат 
от ухода за кожей? 
Добавьте БАД 
с коллагеном!»

«Преимущества комплексного 
использования биологически 
активных добавок с коллагеном 
и антиоксидантами»

С Т А Т Ь Я  

В Е Б И Н А Р  В Е Б И Н А Р  

С Т А Т Ь Я  С Т А Т Ь Я  

БИОЛОГИЧЕСКИ 
АКТИВНАЯ ДОБАВКА 
К ПИЩЕ «КОЛЛАГЕН» 
DAILY BENEFITS®*

60 порций

4 500 +

В продаже с 1 июляВ продаже с 1 июля

Начните подготовку к продаже нового БАДа уже сейчас! Собрали 
целый комплекс материалов, которые раскроют все преимущества 

«Коллагена» Daily Benefits® для вас и ваших клиентов.

Узнать больше  

*Не является лекарственным средством. Перед применением рекомендовано проконсультироваться с врачом.
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«Темно-
коричневый»

Безукоризненное нанесение

Карандаш мягко скользит 
по коже, позволяя точно 
прорисовать штрихи и четкие 
линии и подчеркивая форму.

Долговременная стойкость

Макияж будет выглядеть 
безупречно на протяжении 
всего дня.

Легкое удаление

Карандаш легко смыть 
с помощью обезжиренного 
средства для снятия макияжа 
с глаз Mary Kay®. Без 
остатков и раздражения!

КАРАНДАШ ДЛЯ ГУБ 
MARY KAY®

КАРАНДАШ ДЛЯ ГЛАЗ 
MARY KAY®

1 100 +

1 100 +

Уже в продажеУже в продаже

Уже в продажеУже в продаже

Узнать больше  

Узнать больше  

Создайте идеальную 
форму губ 

Добавьте 
безупречной 
выразительности 
образу

«Роза»  «Ягодный»  «Красный» 
«Средний 
телесный»

«Светлый 
телесный» 

«Корал- 
ловый» 
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* Указан потенциальный доход от продажи системы клиентам по рекомендуемой розничной цене с учетом скидки 45%. 
Доход не гарантирован и зависит от усилий Консультанта по красоте. 

** Цена системы в рекомендуемых розничных ценах.

 В  И Ю Л Е  С И С Т Е М Ы  Е Щ Е  В Ы Г О Д Н Е Е !

В бизнесе Консультанта по красоте один из основных источников 

дохода —  реализация продукции. Чем больше мастер-классов вы 

проводите и чем больше клиентов обслуживаете, тем выше может быть 

ваш доход. Однако важно и качество обслуживания: предлагать клиенту 

не одно средство, а набор. 

Больше о системах по уходу за кожей

12 100 руб.**
Система TimeWise® 5X 

для профилактики 
старения кожи

7 000 руб.**
Система Calming 

Influence™ для 
чувствительной кожи

12 250 руб.**
Система TimeWise® 

Plus+ для ухода 
за зрелой кожей

6 600 руб.**
Система 

Customized Skincare™ 
для базового ухода

9 100 руб.**
Система LumiVie® 
для ровного тона 

и сияния кожи

8 300 руб.**
Система TimeWise® 
для поддержания 
молодости кожи

Узнать  

5 445 + *
Потенциальный доход

3 150 + *
Потенциальный доход

5 512 + *
Потенциальный доход

2 970 + *
Потенциальный доход

4 095 + *
Потенциальный доход

3 735 + *
Потенциальный доход

до -15%
1-31 июля
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П Р О Д У К Ц И Я

Дополнить систему по уходу за кожей средствами, решающими 

конкретные задачи —  отличная идея! Идеальным продуктом для 

этого могут стать маски: они вписываются в общую бьюти-

рутину и дарят ощущение заботы о себе. В ЛЕТНИЕ МЕСЯЦЫ 

ОНИ ПРОСТО НЕЗАМЕНИМЫ, ведь ультрафиолет активно 

воздействует на кожу, и ее необходимо регулярно восстанавливать.

я тебя знаю!
МАСКА,
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Лайфхаки 

по уходу за кожей

Порядок 
использования средств

Нанесение

Наносите средства на лицо, следуя 

массажным линиям. Так вы убережете 

кожу от нежелательного дополнительного 

растяжения.

Очищение

Очищение кожи — самый важный этап, 

ведь именно очищение освобождает кожу 

от загрязнений, предотвращая проблемы: 

прыщи, неровный тон, усталый внешний вид 

кожи. При умывании не используйте слишком 

горячую или слишком холодную воду. 

Умывание проводится только тёплой водой.

Маска

Когда вы «в маске», лучше принять 

горизонтальное положение —  

это способствует расслаблению всего 

организма, в т.ч. кожи, что в свою очередь 

помогает получить лучший результат.

Тоник

ПАВ и эмульгаторы очищающих средств 

хорошо удаляют загрязнения, но вместе 

с ними нарушают рН кожи — тоник создаст 

условия для его восстановления. Смочите 

тоником ватный диск и протрите им лицо 

по массажным линиям. Если ватный диск 

станет «грязным»*, смените его на новый.

Сыворотка

Порция сыворотки — это буквально 1-3 

капли. Для того, чтобы сыворотка лучше 

распределялась, можно наносить ее на кожу, 

слегка влажную после тоника.

Сколько использовать

Используйте оптимальное количество средства. 

Меньшее количе ство не даст должного результата, 

большее окажется лишним для кожи. Рекомендации 

косметологов по количеству средства для одного 

нанесения:

Очищающее 

средство

Крем для кожи 

вокруг глаз

Ночной 

крем
Дневной  

крем

паспорт

Индивидуальный подход 

к уходу за вашей кожей

РОССИЯ

Утром
Вечером

Демакияж

Очищение
Очищение

Маска* или скраб

2–3 раза в неделю

Маска* или скраб

2–3 раза в неделю

Тоник
Тоник

Эссенция
Эссенция

Крем-активатор
Крем-активатор

Сыворотка-концентрат Сыворотка-концентрат

Ретинол 0.5. сыворотка

Сыворотка
Сыворотка

Дневной крем
Ночной крем

Крем для глаз
Крем для глаз

Тональное средство

Контакты вашего 

Консультанта по красоте

Ф. И. О. ...........................
............................

....................... 

............................
............................

............................
.........

Тел.: ..........................
............................

............................
.

E-mail: .........................
............................

.........................

Персональная страница:

www.marykay.ru/ ............................
...........................

или

*Смываемая маска перед тоником, несмываемая маска после тоника.

Увлажнение

В увлажнении нуждается любая кожа,  

вне зависимости от своего типа и возраста. 

Если у вас жирная кожа, в качестве 

увлажнения выбирайте средства 

с текстурой флюида или геля.

Уход за кожей вокруг глаз

Средства необходимо наносить 

безымянным пальцем легкими 

похлопывающими движениями. Начните 

с верхнего века от внутреннего угла 

глаза, переходя к внешнему углу, затем 

переходите к нижнему веку в направлении 

носа.

Защита от ультрафиолета

Наносите солнцезащитное средство 

на лицо и тело не менее чем за 15-20 минут 

до выхода на улицу — так солнцезащитные 

фильтры создадут защитный слой. 

Наносите на все открытые участки кожи, 

включая зону декольте и плечи, ушные 

раковины, заднюю поверхность шеи, кисти 

рук и подъем стоп.

* Это могут быть загрязнения кожи или остатки декоративной 

косметики, которые не удалились во время очищения.

ОЧИЩЕНИЕ
Чистота кожи —  «фундамент» ее красоты. Дополните базовое 

очищающее средство масками, нацеленными на тот же 
результат —  и дающими дополнительные преимущества.

Пузырьковая очищающая 
маска Mary Kay®*
2 600 руб.

Оригинальная формула, 
образующая пузырьки в процессе 
использования маски

Маска Customized 
SkinCare® 
для нормальной 
и комбинированной 
кожи
1 800 руб.

Освежает и тонизирует 
кожу

Отшелушивающий скраб 
для лица Mary Kay®

1 800 руб.

Деликатно удаляет 
с поверхности кожи 
загрязнения и омертвевшие 
клетки, делая ее более 
гладкой и сияющей.

Бьюти-паспорт

Полезный инструмент для работы с клиентами: все средства 
представлены на одной странице, с возможностью отметить 
понравившиеся. Направьте его своим клиентам или раздайте 
на мастер-классе распечатанную версию, чтобы создать 
настоящий список желаний!

Подробнее  

* Действует ограничение на количество заказанных позиций.

Новинка!Новинка!

-10%
1-8 июля
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УВЛАЖНЕНИЕ
На хорошо увлажненной коже менее заметны признаки 

старения, и она чувствует себя значительно комфортнее.

Маска Customized 
SkinCare® для для 
сухой кожи
1 800 руб.

Нежные скрабирующие 
частички отшелушивают 
и обновляют кожу

Увлажняющая 
обновляющая 
ночная маска 
TimeWise® 5X*
2 100 руб.

Уменьшает 
внешние 
последствия 
усталости 
и стресса, 
поддерживает 
здоровое сияние 
кожи

Двуступенчатая 
увлажняющая 
тканевая маска 
Mary Kay®

2 750 руб.

Дает эффект экста-
увлажнения. Герметичная 
упаковка, сохраняющая 
«свежесть» маски

Успокаивающий 
гель для кожи 
вокруг глаз 
Mary Kay®

1 500 руб.

Сокращает внешние 
признаки усталости, 
дарит ощущение 
прохлады и комфорта. 
Можно использовать 
на макияж

1500 руб.

https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsID=29870

+ Сокращает признаки переутомления, дарит ощущение прохлады 
и комфорта. Можно использовать поверх макияжа

* Действует ограничение на количество заказанных позиций.

-10%
1-8 июля
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«НА ВЫХОД»
Порой нам необходимо средство, позволяющее быстро восстановить кожу 

и придать ей свежесть перед важным мероприятием: свиданием, праздником 
или деловой встречей. SOS-маски —  отличный выбор!

БАД «Антиоксидант» Daily Benefits®**
2 500 руб.

Ухаживать за кожей важно не только снаружи, 
но и изнутри. БАД «Антиоксидант» отлично справится 
с последствиями воздействия ультрафиолета, 
нейтрализуя свободные радикалы и поддерживая 
здоровый внешний вид кожи.

Черная листовая маска LumiVie™*
3 100 руб.

Придает коже сияние и обеспечивает 
здоровый внешний вид. Ощущение 
увлажненности сохраняется 
на следующее утро

Маска Calming 
Influence™*
2 000 руб.

Содержит альгин, 
способствующий быстрому 
восстановлению кожи

Гидрогелевые патчи 
под глаза Mary Kay®

4 000 руб.

Уменьшают припухлости, 
освежают и разглаживают 
кожу

1500 руб.

https://www.marykayintouch.ru/newspage?newsID=29870

+ Сокращает признаки переутомления, дарит ощущение прохлады 
и комфорта. Можно использовать поверх макияжа

* Действует ограничение на количество заказанных позиций.
** Не является лекарственным средством. Перед употреблением проконсультируйтесь с врачом.

-10%
1-8 июля

-10%
1-8 июля
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П Р О Д У К Ц И Я

ФОРМУЛА 
БЕЗУПРЕЧНОСТИ

Летний макияж с нотками сладкой карамели —  идеальное 

сочетание для современной леди. Монохромные бьюти-луки 

в мягких оттенках мокко и шоколада подчеркнут стиль 

и утонченный вкус. Очаруйте окружающих своим образом, 

продемонстрируйте вашу уверенность и женственность.



25

Г У Б Ы

Карандаш для губ 
в оттенке «Средний 
телесный» нанесите 
на арку верхней 
и центральную часть 
нижней губы, немного 
приподнимая контур. 
Далее очертите контур, 
двигаясь от центра 
к уголкам. Благодаря 
мягкой и пластичной 
текстуре карандаша 
можно не только 
создать четкую 
прорисовку контура, 
но и растушевать его 
по всей поверхности губ 
всего парой движений. 
В центр добавьте 
немного помады 
натурального оттенка 
для плавности перехода 
цвета.

Т О Н

Тональная основа TimeWise® 5X продаст свежести 
и естественнее сияние.

Румяна Mary Kay Chromafusion® «Робкий румянец» 
придадут макияжу скульптурности.

Г Л А З А

Тени для 
век Mary Kay 
Chromafusion® 
в оттенке 
«Бисквит» 
нанесите на 
внутренний 
уголок глаза и на 
зону под бровью.

Тени для век Mary Kay Chromafusion® 
«Засушенная роза» смешайте с оттенком 
«Горячий шоколад» и растушуйте по 
орбитальной линии.

Проведите линию карандашом для глаз 
«Темно-коричневый» по ресничному 
контуру, добавляя насыщенности у внешнего 
уголка.

Тени для век Mary Kay Chromafusion® 
в оттенках «Горячий шоколад» растушуйте 
по ресничному контуру и на внешний угол 
глаза, создавая «дымную» стрелку.

Тушь для ресниц, увеличивающую объем, 
используйте для создания максимально 
распахнутого взгляда.
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у з н а й т е р е к о м е н д а ц и и о т э к с п е р т о в

Ведущий Национальный Директор 
по продажам Ольга Малафеева показала, 
какие акценты стоит сделать и как 
работать с клиентами, делая их еще более 
прекрасными.

п о л у ч и т е з а я в к у н а м а с т е р-к л а с с 
ч е р е з e x p r e s s c o n n e c t

Теперь клиенты могут записаться 
на мастер-класс на сайте 
www.marykay.ru. Их заявка 
попадет к одному из участников 
Клуба профессиональных 
Консультантов —  этим Консультантом можете 
быть вы!

у ч а с т в у й т е в в ы з о в е  
«м и л л и о н н о в ы х л и ц

Вызов «Миллион новых лиц 
«Мэри Кэй» — отличный способ 

получить мотивацию для проведения как 
можно большего количества мастер-классов. 
Лучшие участники Вызова провели мастер-
классы для более чем 300 клиентов. 

П Р О Д А Ж И

ПОКАЖИ 
МАСТЕР-
КЛАСС!
Мастер-классы — не только 
потенциальный доход 
от личных продаж, 
но и личное развитие: 
вы пробуете себя в роли 
ведущего, тренера, 
наставника, подруги 
и эксперта. К вам 
прислушиваются, вашему 
мнению доверяют, вашим 
рекомендациям следуют. 
Чем чаще вы проводите 
мастер-классы, тем выше ваш 
профессионализм —  важный 
фактор для увеличения дохода 
от бизнеса с «Мэри Кэй». У вас 
есть множество инструментов, 
помогающих подготовиться 
к выступлению перед гостями: 
воспользуйтесь ими уже 
сейчас!

Подробнее  

Подробнее  

* Набор рассчитан для проведения большого мастер-класса
** Действует ограничение на количество заказанных позиций.

-8% 

+10
при покупке набора 
для гранд мастер-
класса в июле**

НА ПРОДУКЦИЮ 
СЕКЦИИ 1 

ПОЗИЦИЙ 
ИЗ СЕКЦИИ 2



Н О М И Н А Н Т   Н А

Н А Г Р А Д У 
З А   Б Е С К О Р Ы С Т И Е
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* Статус указан на 1 июня 2024 года.

Елена стала Консультантом 

по красоте в июле 2004 года. 

Статус Директора по продажам 

она получила в сентябре 

2006 года. Елена из Национальной 

ветви Елены Столяревской.

Елена Слоновская  
Директор 
по продажам*

июль

Награды:

 56 Звезд.

 4 малых «Бриллиантовых шмеля»: 3 в номинации «Двор личных 
продаж Директоров» в 2010, 2014, 2015 годах, 1 в номинации «Двор 
привлечения Консультантов» в 2012 году.

 5 брошей «Роза»: 3 в номинации «Двор личных продаж Директоров» 
в 2008, 2009, 2011 годах, 2 в номинации «Двор привлечения 
Консультантов» в 2010, 2011 годах.

 Дважды финалист «Автопрограммы»: Ford Mondeo 2010, Hyundai 
Solaris 2015.



Отзывы Консультантов

Какой бы сложной ни был вопрос или ситуация, 
Елена всегда найдет решение. С ней приятно 
общаться, она — кладезь знаний и опыта, 
которыми, не жалея себя и своего времени, 
всегда готова поделиться! Я благодарна судьбе, 
что встретила такого человека: влюбленного 
в свое дело, в профессию и в Компанию. 

Елена настоящий профессионал, компетентна во всех 
сферах нашего бизнеса, будь то знание продукции, 
организационные и информационные вопросы. Знает 
все, что бы ее ни спросили, и отвечает подробно 
и обстоятельно.
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* Статус указан на 1 июня 2024 года.

е л е н а с л о н о в с к а я:  Бескорыстие для меня —  это любовь. Любовь к своим 
близким, к Консультантам, к клиентам, к коллегам, к продукции, к Компании! 
Когда в сердце живет любовь, ее легко дарить окружающим, а бескорыстие 
получается само собой!

Я знаю Елену уже больше 20 лет! В ней сочетаются 
два потрясающих качества: высокий профессионализм 
и желание вдохновенно, с любовью делиться своим 
опытом. Все, кто общается с ней, получают не только 
ценные знания, но и заряд энергии и уверенность 
в успехе! Жизненная позиция «Относитесь к другим 
так, как бы вы хотели, чтобы они относились к вам» — 
основа  ее взаимоотношений и действий. Елена очень 
доброжелательный человек и ко всему относится 
с большой ответственностью и любовью. Она активно 
участвует в обучении Консультантов нашей Ветви 
и других Бизнес-Групп.

Елена Столяревская 
Старший Национальный 
Директор по продажам*
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20
лучших Национальных 
Директоров по продажам 
по комиссионному 
вознаграждению

М А Й ,   2 0 2 4

Галина
Киселева

1

Ольга
Позитурина

7

Наталья
Нечаева

13

19

Елена
Романова

3

Татьяна
Васильева

9

Лариса
Вовк

15

Ольга
Кошелева

Ирина
Маняк

5

Ольга
Малафеева

11

17

2

Ирина 
Однодушная

8

Галина
Соловьева

14

Лейла
Грановская

20

Елена
Матеюнас

4

Алена
Хилько

10

Наталья
Назарова

16

Елена
Столяревская

Елена
Кочергина

6

Елизавета
Козлова

12

Любовь
Фортова

18

Марина
Мясковская
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Алена
Хилько

10
лучших Национальных 
Директоров по продажам 
по объему заказов 
в Ветви

М А Й ,   2 0 2 4

Галина
Киселева

1

6

Елена
Романова

3

Татьяна
Васильева

8

Ирина
Маняк

Лейла
Грановская

5

10

2

Ирина 
Однодушная

7

Елена
Кочергина

4

9

Любовь
Фортова

Наталья
Нечаева

Национальных Директоров по продажам с днем рождения в июле

С юбилеем в статусе Национальных Директоров по продажам в июле

Ольга 
Кошелева        

29 лет

Наталья 
Назарова    

13 лет

Марина 
Щеголева 
03 июля

Елизавета 
Козлова 
05 июля

Ия 
Герасимова 

07 июля

Марина 
Карпова 
17 июля

Марина 
Жидкова 
18 июля

Елена 
Тарасова 
18 июля

Ольга 
Степанова     

16 лет
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5
лучших Директоров 
по продажам 
по активности 
в Бизнес-Группе

Бизнес-Группа  
25-74 Консультанта

Бизнес-Группа  
75-124 Консультанта

Бизнес-Группа  
>125 Консультантов

М А Й ,   2 0 2 4

Абдуллаева
Раушания 
89,5% 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Целищева
Екатерина 
89,1% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сахненко
Ирина 
87,5% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Мишина
Вера 
79,3% 
Ветвь: Клименко 
Инна

Ляпаева
Людмила 
77,8% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Кохно
Елена 
67,9% 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Новикова
Татьяна 
67,4% 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Киян
Мария 
64,0% 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Бахтиярова
Лилия 
61,5% 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Комлева
Ангелина 
60,5% 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Балясникова
Людмила 
53,1% 
Ветвь: Хилько Алена

Букреева
Елена 
51,2% 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Шатунова
Яна 
48,3% 
Ветвь: Киселева 
Галина

Лахтина
Ольга 
47,8% 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Лазарева
Анна 
46,3% 
Ветвь: Киселева 
Галина
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30
Старших Менеджеров по продажам 
и Кандидатов в Директора 
по продажам по размеру 
дополнительной скидки

Ветвь Бизнес-Группа Консультант по красоте Уровень
Дополни-
тельная 
скидка, руб.

Объем зака-
зов личной 
группы, б.е.

Киселева Галина Гаджиханова Асият Амирханова Райсат 50 57 236  216,68

Романова Елена Астафурова Элина Линюшина Татьяна 40 30 641  123,56

Хилько Елена Соколова Диляра Абдуллаева Марина 50 30 128  113,14

Георгиева Елена
Константинова 
Любовь

Деревягина Валентина 50 29 463  111,43

Кочергина Елена Мазулина Екатерина Козлова Оксана 50 28 855  108,44

Романова Елена
Шереметьева 
Светлана

Лямина Любовь 40 27 944  112,83

Ветвь Мэри Кэй Эш Шипетич Людмила Караваева Светлана 50 27 564  102,83

Кочергина Елена Симанова Алла Воронцова Елена 50 26 316  98,46

Хилько Елена Балясникова Людмила Портнова Светлана 50 26 107  98,81

Вышинская Ирина Калынова Наталья Морозова Наталия 40 25 119  96,89

Фортова Любовь Курамшина Наталья Макарова Наталья 50 24 481  90,61

Костицына Ольга Костицына Ольга Сальникова Елизавета 50 23 980  94,40

Юхалина Лариса Юхалина Лариса Павлова Любовь 50 23 843  89,39

Степанова Ольга Тюлюш Чинчи Ондар Айыраана 50 23 387  86,92

Киселева Галина Шатунова Яна Юшко Юлия 40 22 279  86,43

Степанова Ольга Тюлюш Чинчи Седипей Онермаа 50 21 425  80,66

Фортова Любовь Гончарова Ирина Хачатурян Мариета 50 21 298  79,01

Воротницкая Ирина Примакова Ольга Толстых Татьяна 40 21 207  79,36

Мясковская Марина Мясковская Марина Пластинина Татьяна 50 21 152  79,69

Маняк Ирина Пляшкина Екатерина Сухотько Гюзелия 40 21 128  79,18

Матеюнас Елена Матеюнас Елена Бычкова Ирина 40 20 582  79,63

Киселева Галина Смирнова Ирина Хегай Елена 50 20 062  75,76

Киселева Галина Кулигина Лия Кульпина Анна 50 19 940  75,08

Ветвь Мэри Кэй Эш Лобунько Елена Мальцева Наталья 50 19 899  72,92

Хилько Елена Никулина Юлия Горбунова Наталия 50 19 865  76,44

Фортова Любовь Бирюкова Елена Зырянова Елена 40 19 734  74,55

Саржан Светлана Серегина Екатерина Косинцева Елена 50 19 568  73,49

Фатюхина Татьяна Некрылова Юлия Лелюх Ирина 40 19 122  74,60

Хилько Елена Смирнова Оксана Исаева Светлана 40 19 079  76,43

Кошелева Ольга Иванько Елена Целищева Галина 40 19 059  73,11

М А Й ,   2 0 2 4
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30 Менеджеров по продажам 
по размеру 
дополнительной скидки

Ветвь Бизнес-Группа Консультант по красоте Уровень
Дополни-
тельная 
скидка, руб.

Объем зака-
зов личной 
группы, б.е.

Фортова Любовь Чёрная Елена Седова Юлия 30 19 341  118,00

Васильева Татьяна Зафесова Саида Бичева Людмила 30 15 519  94,67

Фортова Любовь Комекова Гозель Шихиева Ниязсолтан 30 13 566  77,06

Фатюхина Татьяна Фатюхина Татьяна Городиская Светлана 30 13 283  81,42

Горбунова Светлана Бебенина Ирина Баева Ирина 30 12 014  72,43

Козлова Елизавета Людына Ирина Еременко Анна 30 9 874  56,90

Романова Елена Коробова Татьяна Горжий Маргарита 30 9 304  56,23

Однодушная Ирина Луговская Елена Колганова Людмила 30 9 196  51,45

Маняк Ирина Краснобрыжая Елена Хлюпина Наталья 30 8 963  50,89

Киселева Галина Егорова Елена Федорова Елена 30 8 699  51,04

Хилько Елена Кулак Валентина Крюкова Мария 30 8 633  48,52

Хилько Елена Кульчихина Наталья Долгополова Елена 30 8 623  48,96

Хилько Елена Сергеева Александра Сурьянинова Людмила 30 8 551  47,96

Матеюнас Елена Башкирова Гузель Прияткина Наталья 30 8 500  48,17

Маняк Ирина Волощук Любовь Герасимова Галина 30 8 262  50,25

Романова Елена Кирчанова Татьяна Столповская Айгуль 30 8 231  50,04

Маняк Ирина Львова Аисия Созонова Светлана 30 7 817  43,97

Хилько Елена Богачёва Надежда Батуева Лариса 30 7 704  43,11

Матеюнас Елена Тупицына Светлана Челушкина Светлана 30 7 690  46,17

Костицына Ольга Кондаурова Ольга Николаева Любовь 30 7 596  42,95

Васильева Татьяна Моисеева Светлана Юрданова Ольга 30 7 514  45,37

Романова Елена Лукичева Ирина Саранцева Анастасия 30 7 485  42,24

Киселева Галина Ненашева Альфия Крамарова Лариса 30 7 334  43,30

Хилько Елена Гончарова Виктория Пушкарева Марина 30 7 285  40,99

Костицына Ольга Кузнецова Анастасия Рахматуллина Наталья 30 7 049  39,75

Маняк Ирина Краснобрыжая Елена Костина Аида 30 6 755  39,77

Жебровская Елена Городецкая Марина Досаева Эльмира 30 6 583  37,19

Киселева Галина Забродина Елена Бражникова Надежда 30 6 489  36,35

Воротницкая Ирина Шипилова Наталья Вострикова Светлана 30 6 462  35,72

Герасимова Ия Кукуйцева Ольга Печенкина Ольга 30 6 456  39,12

М А Й ,   2 0 2 4
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Лучшие Директора по продажам по количеству 
Менеджеров по продажам в Бизнес-Группе

Лучшие Директора 
по продажам по количеству 
Старших Менеджеров 
в Бизнес-Группе,  
М А Й ,   2 0 2 4

М А Й ,   2 0 2 4

Примакова
Ольга 
9 менеджеров 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Мельникова
Нина 
6 менеджеров 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Асте
Елизавета 
5 менеджеров 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Букреева
Елена 
5 менеджеров 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Гасталь
Ольга 
5 менеджеров 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Кузьминова
Ирина 
5 менеджеров 
Ветвь: Хилько Алена

Луговская
Елена 
5 менеджеров 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Ненашева
Альфия 
5 менеджеров 
Ветвь: Киселева 
Галина

Тома
Анна 
5 менеджеров 
Ветвь: Демарбе 
Ирина

Балясникова
Людмила 
4 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Баранникова
Елена 
4 менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Башкирова
Гузель 
4 менеджера 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Богатикова
Елена 
4 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Вяденко
Светлана 
4 менеджера 
Ветвь: Вовк Лариса

Давыдова
Амалия 
4 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Ерохина
Евгения 
4 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Земцовская
Яна 
4 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Каргопольцева
Татьяна 
4 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Козырис
Ирина 
4 менеджера 
Ветвь: Мясковская 
Марина

Кофанова
Ирина 
4 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Соловьева
Галина 
4 менеджера 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Лахтина
Ольга 
7 менеджеров 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Козлова
Ольга 
6 менеджеров 
Ветвь: Кочергина 
Елена
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Клименко
Алена 
5 менеджеров 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Попова
Ольга 
5 менеджеров 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Тома
Анна 
5 менеджеров 
Ветвь: Демарбе 
Ирина

Буравова
Нелли 
4 менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена

Калынова
Наталья 
4 менеджера 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Карсская
Ирина 
4 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Косенкова
Оксана 
4 менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Лобунько
Елена 
4 менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Надырова
Илуса 
4 менеджера 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Осипова
Кристина 
4 менеджера 
Ветвь: Куттыбаева 
Роза

Скоробогатова
Ирина 
4 менеджера 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Агалакова
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Аралбаева
Динара 
3 менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена

Баранникова
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Барт
Ольга 
3 менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Башкирова
Гузель 
3 менеджера 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Блажина
Ольга 
3 менеджера 
Ветвь: Романова 
Елена

Богатикова
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Болдырева
Гульнара 
3 менеджера 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Бочкарникова
Екатерина 
3 менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Ганзурова
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Голикова
Екатерина 
3 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Димаева
Юлия 
3 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ермак
Наталья 
3 менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Зверева
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Казак
Екатерина 
3 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Караван
Наталья 
3 менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Комлева
Ангелина 
3 менеджера 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Константинова
Любовь 
3 менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Конькова
Виктория 
3 менеджера 
Ветвь: Васильева 
Татьяна
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ФИО Кол-во новичков Объем заказов новичков, б.е. Бизнес-Группа Национальная ветвь

Сахненко Ирина 17 50,63 Сахненко Ирина Киселева Галина

Сергеева Лариса 11 59,85 Сергеева Лариса Киселева Галина

Захламина Юлия 11 40,91 Захламина Юлия Кошелева Ольга

Целищева Екатерина 11 30,32 Целищева Екатерина Киселева Галина

Стефанова Алла 9 42,33 Стефанова Алла Киселева Галина

Белова Тамара 9 42,14 Белова Тамара Романова Елена

Грязева Лилия 9 33,17 Грязева Лилия Киселева Галина

Рубан Наталья 9 27,33 Рубан Наталья Киселева Галина

Амирханова Райсат 8 40,07 Гаджиханова Асият Киселева Галина

Баранова Анна 8 34,51 Кознова Татьяна Кочергина Елена

Лучшие Консультанты по красоте и Директора 
по продажам по личному привлечению

М А Й ,   2 0 2 4

Новокшонова
Юлия 
3 менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Новоселова
Маргарита 
3 менеджера 
Ветвь: Герасимова Ия

Сангаджиева
Гиляна 
3 менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Сергеева
Татьяна 
3 менеджера 
Ветвь: Маняк Ирина

Серегина
Екатерина 
3 менеджера 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Смирнова
Оксана 
3 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Тюлюш
Чинчи 
3 менеджера 
Ветвь: Степанова 
Ольга

Фленова
Елена 
3 менеджера 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Косарева
Марина 
3 менеджера 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Кульчихина
Наталья 
3 менеджера 
Ветвь: Хилько Алена

Моисеева
Аурика 
3 менеджера 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Муртазина
Людмила 
3 менеджера 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Новикова
Татьяна 
3 менеджера 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Хусточкина
Татьяна 
3 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Шатунова
Яна 
3 менеджера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Шкарина
Наталья 
3 менеджера 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Штурнева
Татьяна 
3 менеджера 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Юнина
Наталья 
3 менеджера 
Ветвь: Кочергина 
Елена
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10

10

Лучших Консультантов 
по объему личных 
заказов

Лучших Директоров 
по продажам по личным 
продажам

ФИО
Объем личных 
заказов, б.е.

Бизнес-Группа

Гузь Инна 140,64
Ананьева 
Людмила

Самусенко Татьяна 120,64 Пятаева Оксана

Алибекова Гульсина 108,58
Гаджиханова 
Асият

Березникова 
Светлана

85,43
Безкоровайная 
Людмила

Романова Юлия 78,18
Каралова 
Виктория

Швидко Светлана 77,93 Городецкая Марина

Уладаева Лариса 71,76 Уладаева Марина

Грачева Адина 69,66 Тарасова Елена

Хомушку Людмила 66,47 Салчак Урана

Дурдыниязова 
Оразбиби

65,60 Комекова Гозель

ФИО
Объем личных 
заказов, б.е.

Бизнес-Группа

Иманаева Татьяна 107,34
Астафурова 
Элина

Володина 
Татьяна

85,22 Проскудина Ирина

Петрова Мария 82,24 Блажина Ольга

Ефремова 
Валентина

77,17
Борисенко 
Татьяна

Варникова 
Татьяна

59,93 Лепехина Марина

Васильева Галина 57,00 Гаубе Жанна

Похитайло Илона 50,15 Лахтина Ольга

Абраменко 
Марина

47,56 Костицына Ольга

Ещенко Ирина 46,82 Кравченко Ирина

Вавилова Любовь 46,77 Вавилова Ольга

Уровень  
«Бренд-амбассадор»

Уровень «Бизнес-
профессионал»

Уровень «Бренд-амбассадор»

М А Й ,   2 0 2 4

М А Й ,   2 0 2 4
Лескова
Светлана 
55,43 б.е. 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Грязева
Лилия 
49,61 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Крыласова
Лидия 
25,47 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Курбанова
Хава 
18,06 б.е. 
Ветвь: Мэри Кэй Эш
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10 Лучших Директоров 
по продажам по личным 
продажам

Уровень «Бизнес-профессионал»

М А Й ,   2 0 2 4

Самоотдача —  это одна из самых больших радостей. Те, кто 

ежедневно испытывает подобные радостные ощущения —  да к тому 

же получает за это плату —  по-настоящему счастливы.

Арсланова
Элина 
17,47 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена

Соколова
Мария 
16,67 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Косарева
Елена 
16,34 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена

Тарасова
Елена 
15,72 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Карпова
Елена 
15,55 б.е. 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Васина
Эльмира 
14,80 б.е. 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Болдырева
Гульнара 
222,29 б.е. 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Смирнова
Ирина 
109,43 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Соколова
Лариса 
105,75 б.е. 
Ветвь: Тарасова 
Елена

Храмкова
Татьяна 
102,30 б.е. 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Степанова
Ольга 
101,18 б.е. 
Ветвь: Романова 
Елена

Мельничук
Татьяна 
100,65 б.е. 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Алексеева
Татьяна 
100,24 б.е. 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Тодорова
Екатерина 
96,85 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Матеюнас
Юлия 
94,94 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Рубежанская
Ирина 
93,94 б.е. 
Ветвь: Хилько Елена
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100
Лучших Директоров 
по продажам 
по комиссионному 
вознаграждению

М А Й ,   2 0 2 4

Абдуллаева
Раушания 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Агафонова
Галина 
Ветвь: Романова 
Елена

Афанасьева
Людмила 
Ветвь: 
Мифтахутдинова 
Алсу

Афонина
Галина 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Балясникова
Людмила 
Ветвь: Хилько Елена

Баранникова
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Башкирова
Гузель 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Белова
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

Богатикова
Елена 
Ветвь: Хилько Елена

Бочкарева
Елена 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Васильева
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Васина
Эльмира 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Вяденко
Светлана 
Ветвь: Вовк Лариса

Гаджиханова
Асият 
Ветвь: Киселева 
Галина

Гончарова
Мария 
Ветвь: Хилько Елена

Горохова
Татьяна 
Ветвь: Хилько Елена

Димаева
Юлия 
Ветвь: Киселева 
Галина

Добрынинская
Айгуль 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Дружинина
Ольга 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Ерохина
Евгения 
Ветвь: Киселева 
Галина

Забродина
Елена 
Ветвь: Киселева 
Галина
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Захламина
Юлия 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Земцовская
Яна 
Ветвь: Хилько Елена

Зонова
Елена 
Ветвь: Романова 
Елена

Иннокентьева
Елизавета 
Ветвь: Маняк Ирина

Казак
Екатерина 
Ветвь: Хилько Елена

Калынова
Наталья 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Каргопольцева
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Карсская
Ирина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Каунова
Марина 
Ветвь: Воронова 
Марина

Кирчанова
Татьяна 
Ветвь: Романова 
Елена

Киян
Мария 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Клименко
Алена 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Князева
Любовь 
Ветвь: 
Мифтахутдинова 
Алсу

Ковальская
Елена 
Ветвь: Киселева 
Галина

Козина
Галина 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Козлова
Ольга 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Кознова
Татьяна 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Комлева
Ангелина 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Кондаурова
Ольга 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Королькова
Зарина 
Ветвь: Романова 
Елена

Кочеткова
Лилия 
Ветвь: Романова 
Елена

Кочкарова
Гульнара 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Краснобрыжая
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Кретова
Ирина 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Ксенофонтова
Юлия 
Ветвь: Воронова 
Марина

Кувшинникова
Надежда 
Ветвь: Воронова 
Марина

Кукуйцева
Ольга 
Ветвь: Герасимова Ия
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Кулак
Валентина 
Ветвь: Хилько Елена

Кульчихина
Наталья 
Ветвь: Хилько Елена

Кучерук
Нина 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Лазарева
Анна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Лахтина
Ольга 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Леонтьева
Марина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Лобунько
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Луговская
Елена 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Мазулина
Екатерина 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Мельникова
Нина 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Мигель
Светлана 
Ветвь: Маняк Ирина

Миллер
Ольга 
Ветвь: Романова 
Елена

Мирошниченко
Наталья 
Ветвь: Хилько Елена

Мохова
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Мухина
Елена 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Немцова
Светлана 
Ветвь: Романова 
Елена

Ненашева
Альфия 
Ветвь: Киселева 
Галина

Никулина
Юлия 
Ветвь: Хилько Елена

Павлова
Инна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Пальюка
Маргарита 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Примакова
Ольга 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Проскудина
Ирина 
Ветвь: Герасимова Ия

Радушина
Елена 
Ветвь: Позитурина 
Ольга

Савидова
Алёна 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Сажина
Екатерина 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Сапрыкина
Елена 
Ветвь: Хилько Елена

Святова
Лариса 
Ветвь: Васильева 
Татьяна
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Сергеева
Лариса 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сергеева
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

Серегина
Екатерина 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Середкина
Марина 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Скоробогатова
Ирина 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Смагина
Елена 
Ветвь: Киселева 
Галина

Смирнова
Ирина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Смирнова
Оксана 
Ветвь: Хилько Елена

Соболева
Галина 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Строгонова
Марина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Тома
Анна 
Ветвь: Демарбе 
Ирина

Третьякова
Наталья 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Тюлюш
Чинчи 
Ветвь: Степанова 
Ольга

Форостина
Анна 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Хуснуллина
Венера 
Ветвь: Романова 
Елена

Хусточкина
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Чернейко
Лариса 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Чуева
Татьяна 
Ветвь: Костицына 
Ольга

Шатунова
Надежда 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Шатунова
Яна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Шереметьева
Светлана 
Ветвь: Романова 
Елена

Ширяева
Вера 
Ветвь: Киселева 
Галина

Шувалова
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Шупранова
Анна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Якупова
Тансылу 
Ветвь: Романова 
Елена
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15
лучших Директоров 
по продажам 
по объему заказов 
Бизнес-Группы

Бизнес-Группа до 75 Консультантов

Бизнес-Группа 75-124 Консультанта

М А Й ,   2 0 2 4

Абдуллаева
Раушания 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Алёшина
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ананьева
Людмила 
Ветвь: Панова 
Светлана

Былинкина
Ирина 
Ветвь: Хилько Алена

Гаджиханова
Асият 
Ветвь: Киселева 
Галина

Герб
Ольга 
Ветвь: Хилько Алена

Комекова
Гозель 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Кошкина
Ирина 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Кулак
Валентина 
Ветвь: Хилько Алена

Матеюнас
Юлия 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Ондар
Чинчи 
Ветвь: Степанова 
Ольга

Пляшкина
Екатерина 
Ветвь: Маняк Ирина

Пятаева
Оксана 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Слоновская
Елена 
Ветвь: Столяревская 
Елена

Шипетич
Людмила 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Болдырева
Гульнара 
Ветвь: Михайлина 
Лариса

Батаева
Светлана 
Ветвь: Хилько Алена

Бахтиярова
Лилия 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу
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Бизнес-Группа >125 Консультантлв

Васильева
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Городецкая
Марина 
Ветвь: Жебровская 
Елена

Киян
Мария 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Князева
Любовь 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Константинова
Любовь 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Крыласова
Лидия 
Ветвь: Хилько Алена

Натачаева
Наталья 
Ветвь: Вовк Лариса

Сапрыкина
Елена 
Ветвь: Хилько Алена

Соколова
Диляра 
Ветвь: Хилько Алена

Шамсутдинова
Яна 
Ветвь: Панова 
Светлана

Шевченко
Стелла 
Ветвь: Хилько Алена

Шупранова
Анна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Забродина
Елена 
Ветвь: Киселева 
Галина

Калынова
Наталья 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Карсская
Ирина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Клименко
Алена 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Краснобрыжая
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Лобунько
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Примакова
Ольга 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Скоробогатова
Ирина 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Смирнова
Ирина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Тома
Анна 
Ветвь: Демарбе 
Ирина

Балясникова
Людмила 
Ветвь: Хилько Алена

Баранникова
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Башкирова
Гузель 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Вяденко
Светлана 
Ветвь: Вовк Лариса

Димаева
Юлия 
Ветвь: Киселева 
Галина
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Лучшие Директора по объему 
заказов в Бизнес-Группе с датой 
дебюта не более года назад

Лучшие Директора по продажам 
по привлечению в Бизнес-Группе 

Бизнес-Группа до 75 Консультантов

М А Й ,   2 0 2 4

М А Й ,   2 0 2 4

Хусточкина
Татьяна 
415,71 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Киян
Мария 
314,01 б.е. 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Абдуллаева
Раушания 
300,22 б.е. 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Пляшкина
Екатерина 
242,29 б.е. 
Ветвь: Маняк Ирина

Гончарова
Виктория 
174,35 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Багаутдинова
Аида 
172,25 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Новоселова
Маргарита 
171,14 б.е. 
Ветвь: Герасимова Ия

Фленова
Елена 
158,57 б.е. 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Афанасьева
Наталия 
151,00 б.е. 
Ветвь: Киселева 
Галина

Зейналова
Эльвира 
144,58 б.е. 
Ветвь: Хилько Алена

Сахненко
Ирина 
17 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Целищева
Екатерина 
17 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Грязева
Лилия 
12 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Зайцева
Марина 
11 новичков 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Гаджиханова
Асият 
10 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Блажина
Ольга 
9 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Стефанова
Алла 
9 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Абдуллаева
Раушания 
7 новичков 
Ветвь: Матеюнас 
Елена

Акрамова
Садафмох 
7 новичков 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Ершова
Галина 
7 новичков 
Ветвь: Маняк Ирина

Загребельная
Елена 
7 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Иванцова
Ольга 
7 новичков 
Ветвь: Маняк Ирина
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Бизнес-Группа 
75-124 Консультанта

Бизнес-Группа 
>125 Консультантов

Паутова
Полина 
7 новичков 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Фленова
Елена 
7 новичков 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Ынаалай
Ина 
7 новичков 
Ветвь: Степанова 
Ольга

Киян
Мария 
18 новичков 
Ветвь: Горбунова 
Светлана

Кознова
Татьяна 
16 новичков 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Артемьева
Елена 
14 новичков 
Ветвь: Хилько Алена

Надырова
Илуса 
14 новичков 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Буравова
Нелли 
13 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена

Кулигина
Лия 
11 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Бахтиярова
Лилия 
10 новичков 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Бакалец
Елена 
9 новичков 
Ветвь: Мясковская 
Марина

Рубан
Наталья 
9 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Богачева
Анастасия 
8 новичков 
Ветвь: Фатюхина 
Татьяна

Босова
Нафиса 
8 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Ким
Ирина 
8 новичков 
Ветвь: Саржан 
Светлана

Рыбалко
Ольга 
8 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Черняева
Любовь 
8 новичков 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Шаталова
Ульяна 
8 новичков 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Ширяева
Вера 
8 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Юнина
Наталья 
8 новичков 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Сангаджиева
Гиляна 
16 новичков 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Тома
Анна 
25 новичков 
Ветвь: Демарбе 
Ирина

Скоробогатова
Ирина 
17 новичков 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Шатунова
Яна 
17 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Белова
Тамара 
16 новичков 
Ветвь: Романова 
Елена
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Директора по продажам выполнившие 
виртуальную программу DIQ 
по итогам мая 2024

Козлова
Ольга 
14 новичков 
Ветвь: Кочергина 
Елена

Косенкова
Оксана 
14 новичков 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Попова
Ольга 
14 новичков 
Ветвь: Ибнияминова 
Алсу

Примакова
Ольга 
14 новичков 
Ветвь: Воротницкая 
Ирина

Сергеева
Лариса 
14 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Бирюкова
Елена 
13 новичков 
Ветвь: Фортова 
Любовь

Кульчихина
Наталья 
13 новичков 
Ветвь: Хилько Алена

Лахтина
Ольга 
13 новичков 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Хусточкина
Татьяна 
13 новичков 
Ветвь: Киселева 
Галина

Алёшина
Татьяна 
Ветвь: Киселева 
Галина

Аралбаева
Динара 
Ветвь: Романова 
Елена

Бакалец
Елена 
Ветвь: Мясковская 
Марина

Баранникова
Елена 
Ветвь: Маняк Ирина

Белова
Тамара 
Ветвь: Романова 
Елена

Белова
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

Беляева
Наталия 
Ветвь: Малафеева 
Ольга

Бочкарева
Елена 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Ван-Мин-Ян
Лариса 
Ветвь: Георгиева 
Елена

Захламина
Юлия 
Ветвь: Кошелева 
Ольга

Конькова
Виктория 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Косенкова
Оксана 
Ветвь: Васильева 
Татьяна

Лобунько
Елена 
Ветвь: Мэри Кэй Эш

Мельник
Татьяна 
Ветвь: 
Мифтахутдинова 
Алсу

Мигель
Светлана 
Ветвь: Маняк Ирина

Моисеева
Аурика 
Ветвь: Однодушная 
Ирина
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Новые Директора по продажам 
с 1 июня 2024

Мустафина
Гульнара 
Ветвь: Романова 
Елена

Натачаева
Наталья 
Ветвь: Вовк Лариса

Никулина
Юлия 
Ветвь: Хилько Елена

Рубан
Наталья 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сажина
Екатерина 
Ветвь: Вышинская 
Ирина

Сапрыкина
Елена 
Ветвь: Хилько Елена

Сергеева
Александра 
Ветвь: Хилько Елена

Сергеева
Лариса 
Ветвь: Киселева 
Галина

Сергеева
Татьяна 
Ветвь: Маняк Ирина

Скоробогатова
Ирина 
Ветвь: Нечаева 
Наталья

Смирнова
Оксана 
Ветвь: Хилько Елена

Стефанова
Алла 
Ветвь: Киселева 
Галина

Угровицкая
Ольга 
Ветвь: Сергеева 
Елена

Целищева
Екатерина 
Ветвь: Киселева 
Галина

Черняева
Любовь 
Ветвь: Однодушная 
Ирина

Мальцева
Наталья 
036178

Макарова
Наталья 
036182

Козлова
Оксана 
036183

Караваева
Светлана 
036176

Абдуллаева
Марина 
036179

Алябьева
Оксана 
036185

Пластинина
Татьяна 
036181

Воронцова
Елена 
036221

Хачатурян
Мариета 
036223

Ондар
Айыраана 
036222
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2

1

Новых Старших 
Директоров 
по продажам, 
с 1 июня 2024

Новый Будущий 
Ведущий Директор 
по продажам, 
с 1 июня 2024

Целостность —  это визитная карточка, которую мы 

оставляем, уходя. Это то качество, которое наши 

клиенты вспоминают чаще всего, думая о нас. Когда они 

верят в нас, они верят в нашу продукцию. А когда они 

верят в нашу продукцию, они обеспечивают наш успех.

Лобунько 
Елена 
018570

Тюлюш 
Чинчи 
010138

Симанова 
Алла 
002489



Важно осознавать, что вам вовсе не нужно 

изменить к лучшему конкретное число чьих-то 

судеб, чтобы изменить весь мир. Достаточно 

изменить жизнь одного человека. Им может быть 

кто угодно —  ребенок, друг, клиент, бездомный 

бродяга —  кто угодно. Вам не нужно стараться 

получить Нобелевскую премию. «Улучшать» 

подразумевает развитие способности отдавать —  

чем больше, тем лучше.


